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ASKNET AG ) Geschéftsbericht 2017

AUSGEWAHLTE KENNZAHLEN IM KONZERN

in Mio. €

2012 2013 2014 2015 2016 2017
Transaktionserldse 90,97 95,72 101,80 83,20 73,96 68,39
Umsatzerldse (ohne sonstige betriebl. Ertrdge) 74,82 82,21 89,38 73,32 68,72 66,16
Materialaufwand —64,70 71,84 -78,74 —62,93 -59,80 -57,64
Rohertrag 10,12 10,38 10,64 10,39 8,92 8,52
Rohertragsmarge (auf Umsatzerlgse) in % 13,5 12,6 11,9 14,2 13,0 12,9
Personalaufwand/Soz. 4,75 498 5,41 5,19 5,37 4,95
Sonst. Aufwand 5,80 535 518 5,21 535 4,94
EBIT 0,09 0,24 0,11 0,09 -1,65 0,59
Finanzergebnis 0,02 0,00 0,00 0,00 -0,18 -0,01
EBT 0,10 0,24 0,11 0,09 -1,83 0,58
Jahresergebnis 0,08 0,23 0,10 0,08 -2,50 0,07
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UNTERNEHMEN ) asknet auf einen Blick

ASKNET AUF EINEN BLICK
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UNTERNEHMEN ) Brief des Vorstandes

MANAGEMENT

das flr unser Unternehmen wohl wichtigste Ereignis im Geschaftsjahr 2017 war der Einstieg unseres neuen
Mehrheitsgesellschafters, The Native SA, was zweifellos einen entscheidenden Meilenstein in der mehr als
20-jahrigen Unternehmensgeschichte der asknet AG markiert. Das langfristige strategische Engagement

,Unsere Kunden und von The Native spielt bei der Gestaltung der erfolgreichen Zukunft unseres Unternehmens eine zentrale
Partner haben den
Einstieg von The Native

ebenfalls positiv aufge- eCommerce Solutions hohes Synergiepotenzial. So profitieren wir nicht nur von der Marketingkompetenz
nommen und wir sehen
unsere Marktposition

insgesamt gestarkt. und gemeinsam neue Kunden akquirieren. Unsere Kunden und Partner haben den Einstieg von

Rolle und er6ffnet uns zusatzliche Chancen. Die Kooperation bietet insbesondere fiir die Business Unit

und den globalen Kontakten der The Native SA Group, sondern kénnen auch zusatzliche Ressourcen nutzen

The Native ebenfalls positivaufgenommen und wir sehen unsere Marktposition insgesamt gestarkt.

Auch operativ erleben wir zurzeit eindeutig Riickenwind, was nicht zuletzt die gro3e Zahl neuer Kunden
und Partnerschaften zeigt. In der Business Unit Academics verdient die Ausweitung der Kooperation mit
IBM auf den skandinavischen Markt besondere Erwdhnung. Ein weiterer wichtiger Erfolg ist die im Dezember
2017 bekannt gegebene Kooperation mit dem US-Unternehmen ANSYS Inc., dem weltweit fihrenden
Hersteller von Simulationssoftware. Auch in der Business Unit eCommerce Solutions setzten wir unsere Ver-
triebserfolge des Vorjahres fort und konnten im Jahr 2017 insgesamt neun neue Kunden gewinnen. Neben
unserer starken Marktposition in Asien verzeichneten wir auch mehrere erfolgreiche Geschaftsabschliisse
mit europdischen und US-amerikanischen Softwareherstellern. Hier zahlten sich nicht zuletzt unsere erhéhten
Investitionen in die Vertriebsmannschaft aus. Fiir das Jahr 2018 beabsichtigen wir, unsere Anstrengungen

insbesondere in Nordamerika deutlich zu erhdhen.

Investitionen in technische und strukturelle Verbesserungen stellten im abgeschlossenen Geschéftsjahr einen
weiteren Schwerpunkt dar. Hierzu zéhlte auch der Launch der vierten Generation unseres akademischen
Beschaffungsportals. Im Zuge der Erstellung von Neukundenshops wurden auBerdem neue Features fiir die
asknet eCommerce Suite implementiert. Hier entwickeln wir kontinuierlich neue, zeitgemafRe Funktionen
flr unsere Cart-Losung. Im Jahr 2017 haben wir dartiber hinaus erstmals unsere Softwareentwicklungs-
kosten aktiviert, um so in einem dynamischen Markt mit immer kiirzeren Produktzyklen den Wert der
Softwareentwicklungsarbeit zu dokumentieren und das Unternehmen in puncto Innovationskraft und

Zukunftsfahigkeit noch klarer zu positionieren. Hieraus ergaben sich entsprechend positive Ergebniseffekte.



BRIEF DES
VORSTANDES

TOBIAS KAULFUSS, CEO
SERGEY SKATERSHCHIKOV, CFO

Insgesamt verbesserte sich unsere Ertragslage in 2017 deutlich gegeniiber dem Vorjahr und die Gewinn-
schwelle wurde wieder berschritten. Ein wesentlicher Grund hierfir ist die im Rahmen der Change-
Programme der Vorjahre erreichte Reduzierung der betrieblichen Aufwendungen. Umsatzerldse und
Rohertrag lagen aufgrund nicht abgeschlossener Pakettransaktionen im akademischen Bereich sowie der
gesunkenen Nachfrage nach einem margenstarken Software-Release eines Groffkunden unter den ent-
sprechenden Vorjahreswerten. Gleichzeitig entwickelten sich die Neukundenshops und Partnerschaften

sehr gut. Auch der Start in das neue Geschaftsjahr war bisher erfolgreich.

Fir das Geschaftsjahr 2018 sind wir daher eindeutig optimistisch. In der Business Unit eCommerce Solutions ,Aufbauend auf einer
. . . . . . iel hend
wird die positive Entwicklung der Neukundenshops auch im laufenden Jahr anhalten. Aufbauend auf einer \Iél:n\:ieerrle::;;: \flgllen
vielversprechenden Kundenpipeline wollen wir die erfolgreiche Vertriebsleistung der Vorjahre fortsetzen rlv"dielfrlf()lgrmhde
. . X . ertriebsleistung der
- nicht zuletzt in Zusammenarbeit mit unserem neuen Mehrheitsaktiondr. In der Business Unit Academics Vorjahre fortsetzen”

werden die Kooperationen mit ANSYS und IBM in neuen Regionen einen wichtigen positiven Beitrag leisten.

Insgesamt erwarten wir flir 2018 einen deutlichen Anstieg des Rohertrags auf Konzernebene. Gleichzeitig
werden wir gezielt in Personalkapazitdten und unsere technologische Basis investieren, rechnen aber trotz
dieser Investitionen mit einem leicht positiven operativen Ergebnis (EBT). Wir sind davon (iberzeugt, dass
wir dank unserer stabilen Aktionarsstruktur und der in den letzten Jahren umgesetzten Ma3nahmen zur
Umsatz- und Ertragssteigerung zukiinftig verstarkt an globalen Digitalisierungstrends partizipieren und

unser Wachstum stabilisieren — wenn nicht sogar beschleunigen — kdnnen.

Herzliche GruRe

Ihr Vorstand der asknet AG
Tobias Kaulfuss Sergey Skatershchikov



BUSINESS UNIT ACADEMICS ) Strategische und operative Weiterentwicklung auf allen Ebenen

ACADEMICS STRATEGISCHE UND OPERATIVE WEITERENTWICKLUNG AUF ALLEN EBENEN

TECHNIK-UPDATE: DAS PORTAL 4.0

In 2017 fiihrte asknet eine technische Uberarbeitung der Portallandschaft durch,
die insbesondere eine Konsolidierung der Releases und die Standardisierung der
Prozesse umfasste. Mit dem neuen eProcurement Portal der vierten Generation
steht Hochschulen und Bildungseinrichtungen fir ihre Softwarebeschaffung eine

hochmoderne Technologie zur Verfligung, die durch klare Struktur, Stabilitat und

Modularitat besticht. Neue Elemente und Architekturen kdnnen nun einfacher
integriert werden - so auch die speziell auf die vierte Generation zugeschnittenen
asknet Academics Produkte. Auch Neukundenshops kénnen so schnell und effizient

eingerichtet werden.

AUSWEITUNG DES IBM-VERTRIEBS AUF SKANDINAVIEN

Mit Abschluss eines umfassenden Rahmenvertrags wurde im abgelaufenen
Geschéftsjahr die Vertriebskooperation fiir IBM Analytics-Produkte auf den skandi-
navischen Markt ausgedehnt. Der Fokus liegt zunachst auf Norwegen, wo asknet

bestehende Vertrage ibernommen und bereits erste bedeutende Transaktionen

getatigt hat. Dartiber hinaus plant asknet, weitere Universitdten und Forschungsein-
richtungen fiir die Beschaffung von IBM-Produkten zu gewinnen. Ende 2016 hatte

asknet die Zusammenarbeit mit IBM auf dem Schweizer Markt bis 2021 verlangert.

IBM-EXPERTE UBERNIMMT BUSINESS DEVELOPMENT

Uber das IBM-Programm ,Champions for Growth” erhilt asknet seit Marz 2018 Unter-

stlitzung durch einen IBM-Experten, der in den kommenden 18 Monaten flir das

globale Business Development der Business Unit Academics verantwortlich zeichnen

wird. Zu den Aufgaben gehdren die Forcierung des internationalen asknet-Angebots ® @
auf Basis der IBM Analytics-Produkte und die Ausweitung der Zusammenarbeit mit m

IBM auf Themen wie Blockchain- und KI-Anwendungen. Das Programm wurde von

IBM ins Leben gerufen, um Mitarbeiter fiir einen begrenzten Zeitraum an Partner-
unternehmen auszuleihen und so eine Plattform fiir den Austausch von Wissen und

Expertise aufzubauen, von der beide Seiten profitieren.



NEUE VERTRIEBSPARTNERSCHAFT MIT ANSYS

In 2017 hat asknet eine neue Vertriebspartnerschaft mit ANSYS, einem weltweit
fihrenden Hersteller von Simulationssoftware, vereinbart. Seit tiber 45 Jahren ent-
wickelt ANSYS Software fiir technische Simulationen und bedient mit seinen Pro-
dukten eine Vielzahl von Bereichen — von der Automobilindustrie, dem Maschinen-
bau und der Luft- und Raumfahrt tiber die Chemie- und Prozessindustrie bis hin zur
Energietechnik und zum Gesundheitswesen. asknet verantwortet nun den Vertrieb
von ANSYS-Produkten an akademische Kunden in Deutschland und Osterreich. Die
Kooperation umfasst sowohl die Ubernahme des bestehenden Geschifts als auch die

Unterstlitzung bei der Neukundengewinnung.

ERWEITERUNG DER DIENSTLEISTUNGEN

Die Business Unit Academics hat im Berichtzeitraum ihr Dienstleistungsangebot aus-
gebaut und bietet neben dem Vertrieb von Microsoft Office 365-Paketen jetzt auch
den angeschlossenen Customer Support an. Das neue Komplettpaket von asknet
umfasst die Erstellung und Verwaltung von Office 365-Berechtigungen, die Vertei-
lung der Lizenzen Uber ein asknet-Portal sowie die Verifizierung der Nutzer. Dariiber
hinaus bietet asknet einen Customer Support zur Installation der Programme und
unterstitzt ihre Kunden in allen Fragen rund um die Bestellung, den Download und
die regelmaBige Lizenzverlangerung. So erhalt der Kunde alle Leistungen rund um

die Verteilung von Microsoft-Lizenzen aus einer Hand.

MICHAEL BAUMANN
Leiter Business Unit Academics




UNTERNEHMEN ) 2017: a fresh Start

2017: A FRESH START

ACADEMICS

STRATEGISCHE UND

OPERATIVE WEITER-

ENTWICKLUNG AUF
ALLEN EBENEN

Umstellungen

in Aufsichtsrat
und Vorstand
Vertriebspartnerschaft
mit US-Softwarehersteller /
ANSYS fiir Deutschland Starke Vertrleps-
und Osterreich performance in
beiden Business Units
Erfolgreicher Launch
Neuordnung der des Softwareportals
Vertriebsstruktur der 4. Generation
(Nord, Siid, Vendor Ordentliche Kapital-
Relations) y herabsetzung starkt
Entwicklung ein'eS finanzielles Fundament
neuen Microsoft Office

Umfassender Rahmen-
vertrag mit IBM fiir den
skandinavischen Markt

365-Komplettpakets




A FRESH
START 2017

Strategischer Investor
The Native beteiligt
sich mehrheitlich
an asknet
(inkl. Kapitalerhdhung)

Norwegische Steuer-
behorden schlieRen
Untersuchungen ab

asknet & The Native
identifizieren Synergien
bei Kunden, Marketing
und Technologie

ECOMMERCE
SOLUTIONS
AUSWEITUNG

DER GLOBALEN
KUNDENBASIS

Jan Schottelndreier
ibernimmt Leitung
der Business Unit
eCommerce Solutions

Neue Vertriebs-
partnerschaft
in den USA

Ausbau der Kunden-
beziehungen im
asiatischen Markt

9 Neukunden in

Entwicklung neuer 2017 gewonnen

Features fiir die
asknet eCommerce
Suite



ZUSAMMENGEFASSTER LAGEBERICHT ) Grundlagen des Konzerns Konzernstruktur und Geschaftsmodell

KONZERNSTRUKTUR UND GESCHAFTSMODELL

asknet ist ein innovativer Anbieter von eCommerce-L6sungen
fur den globalen elektronischen Vertrieb digitaler und phy-
sischer Produkte. Das Unternehmen verfligt Giber mehr als

20 Jahre Erfahrung in der Entwicklung globaler eCommerce-
Losungen und ist somit ein Pionier des eCommerce. asknet
ermdglicht Herstellern digitaler und physischer Giiter sowie
Handlern rund um den Globus den erfolgreichen Online-
Vertrieb ihrer Produkte und organisiert fir Kunden aus For-
schung und Lehre die effiziente Beschaffung, Verteilung und
Verwaltung von Software und Hardware. Das Unternehmen
war im Geschéftsjahr 2017 in zwei Geschéftsbereiche (Business

Units) untergliedert.

In der Business Unit eCommerce Solutions entwickelt und
betreibt asknet weltweit Online-Shops fiir Hersteller digitaler

und physischer Produkte. asknet Gibernimmt dabei als Full-

Service-Provider die Abwicklung des Kaufprozesses von der
Produktauswahl tiber die Zahlungsabwicklung bis zur Lieferung
der Ware an den Endkunden. Dies umfasst alle rechtlichen,
kaufmannischen und technischen Anforderungen eines Online-
Shops. Dazu gehdren das Management der verschiedenen
Steuerregularien, die Einhaltung von Exportbeschrankungen
und das vollumfangliche Handling von Wahrungsthemen
inklusive des gesamten Risikosteuerungsprozesses (Merchant-
of-Record-Modell). Mit der eCommerce Suite stellt asknet ab
Warenkorb eine leistungsstarke technische Losung bereit, die
im Markenauftritt eines Unternehmens ein nahtloses Kunden-

erlebnis schafft.

Im Geschéftsbereich Academics offeriert asknet ein umfassen-
des Angebot an Softwareldésungen und Dienstleistungen rund
um die Beschaffung, Verteilung und Verwaltung von Software
und Hardware fiir Kunden aus Forschung und Lehre. Das Unter-
nehmen unterhalt Gber Software-Beschaffungsportale und

Rahmenvertrage Geschéftsbeziehungen zu tiber 80 Prozent der

* Im Bericht fiir das Geschaftsjahr 2017 macht asknet von der Moglichkeit zur Veroffentlichung eines zusammengefassten Lageberichts fiir den asknet Konzern
und die asknet AG Gebrauch. Durch die Zusammenfassung des Konzernlageberichts und des Lageberichts der Muttergesellschaft wird die Nachvollziehbarkeit

des Berichts deutlich erhoht.



deutschen Hochschulen. Weitere wichtige akademische Markte

sind die Schweiz, Osterreich und seit 2017 auch die skandina-
vischen Lander (insbesondere Norwegen). AuBerdem vertreibt
asknet iber die etablierte Internetplattform ,studyhouse.de”

ein vielfdltiges Softwareangebot an Studierende.

Die Outsourcing-Losungen der asknet zeichnen sich durch ihre
globale Reichweite, einzigartige Flexibilitdt und Anpassungs-
fahigkeit aus. Die Online-Shops von asknet unterstiitzen fast
30 Sprachen und ermdglichen den asknet Kunden, Produkte
weltweit in mehr als 190 Landern zu verkaufen. Jeder Shop ist
vollstandig an die Gegebenheiten des jeweiligen Landes ange-
passt. asknet bietet in ihrem globalen eCommerce-Portfolio

jeweils mehr als 40 verschiedene Bezahl- und Abrechnungs-

methoden und einen Customer Service in tber 10 Sprachen an.

Die asknet AG (die ,Gesellschaft”) mit Sitz in Karlsruhe ist die
Muttergesellschaft des asknet Konzerns (,asknet’, das,Unter-

nehmen’, der,Konzern”). Die Gesellschaft hélt zum Stichtag

31. Dezember 2017 unmittelbar jeweils 100 Prozent der An-
teile an der asknet Inc., San Francisco, USA, an der asknet K.K,,
Tokio, Japan, und an der asknet Switzerland GmbH, Uster,
Schweiz. Die Tochtergesellschaften sind verantwortlich fir die
Endkundenbetreuung in den jeweiligen Regionen und in die
Vertriebstatigkeit des Mutterunternehmens eingebunden. Die
asknet Switzerland GmbH fungiert explizit als Vertriebsbuiro fur
die Business Unit Academics im attraktiven Schweizer Hoch-
schulmarkt. Seit November 2017 sind die asknet AG und ihre
Tochtergesellschaften Teil des in der Schweiz gelisteten globa-
len eCommerce-Dienstleisters The Native SA, der 51,37 Prozent
an der asknet AG halt.
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STEUERUNGSSYSTEM

Die Konzernplanung und -steuerung erfolgt im Wesentlichen
auf Basis der Kennzahlen Rohertrag, Rohertragsmarge und Er-
gebnis vor Steuern (EBT). Als Reseller und Distributor digitaler
und physischer Produkte hat der Umsatz als Kennzahl nur eine
eingeschrankte Aussagekraft fir den Konzern, da lediglich die
Uber asknet abgewickelten Produktverkdufe dokumentiert
werden. Der Transaktionserlds, der zusatzlich die — mithilfe von
asknet Lésungen - extern abgewickelten Verkdufe abbildet, ist
eine rein technische Gro3e. asknet erhélt fur die Bereitstellung
ihrer technischen Losungen eine Service Fee. Die Kernleistung
der asknet, die Abwicklung des Kauf,- Bezahl-, und Lieferpro-
zesses einer Ware, wird somit erst ab dem Rohertrag ausge-
wiesen. Die Rohertragsmarge wird daher aus dem Verhaltnis
des Rohertrags zur buchhalterisch relevanten Grof3e der

Umsatzerlose ermittelt.

Ziel des asknet Konzerns ist es, eine positive Entwicklung der
Rohertrage und des Ergebnisses vor Steuern (EBT) zu erreichen
und damit den finanziellen Spielraum fiir die technologische
und strategische Weiterentwicklung auszuweiten sowie die
Wettbewerbsfahigkeit des Unternehmens zu starken. Reinves-
titionen in Unternehmensentwicklung und Technologie sind
die Grundlage einer erfolgreichen Tatigkeit im eCommerce-
Markt, der von dynamischen Technologiezyklen und gro3em

Wettbewerb gepragt ist.

WIRTSCHAFTSBERICHT

Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene
Rahmenbedingungen

Mit einem Wachstum von 3,7 Prozent entwickelte sich die
globale Wirtschaft in 2017 nach Angaben des Internationalen
Wahrungsfonds (IWF) deutlich starker als im Vorjahr (+3,2 Pro-
zent). Dabei legte sowohl in den Industriestaaten (+2,3 Prozent)
als auch in der Gruppe der Schwellen- und Entwicklungslander
(+4,7 Prozent) die Wirtschaftskraft deutlich zu. In einem der

wichtigsten Absatzmarkte der asknet-Kunden, den USA, belief

sich das Wachstum im Berichtszeitraum auf 2,3 Prozent. In der
Eurozone beziffert der IWF das Wachstum in 2017 auf 2,4 Pro-
zent, wahrend die deutsche Wirtschaft sogar um 2,5 Prozent

zulegte.

Die fiir den asknet Konzern relevanten Branchen sind die inter-
nationalen eCommerce-Markte sowie die globalen IT-Markte
(Software und IT-Dienstleistungen). Die Geschaftsaktivitdaten
der Business Unit Academics konzentrieren sich auf den
Hochschulbereich in Deutschland, Osterreich und der Schweiz
(DACH-Region).

Das dynamische Wachstum des globalen eCommerce-Marktes
hielt auch 2017 an. Der globale B2C-Online-Handel legte laut
US-Marktforschungsunternehmen eMarketer im letzten Jahr
um 23,2 Prozent auf 2,3 Billionen USD zu. Auf den mCommerce
(Mobil) entfallen dabei mittlerweile deutlich mehr als 50 Pro-
zent. Auch der Online-Grof3handel (B2B) gewinnt zunehmend
an Bedeutung. Alleine fiir den US-Markt schatzt Forrester
Research das B2B-Online-Handelsvolumen fiir 2017 auf rund
889 Mrd. USD. Damit ist der B2B-Markt fast doppelt so grof3
wie der US-B2C-Online-Markt, der laut eMarketer im Berichts-
jahr ein Volumen von 450 Mrd. USD erreichte.

Auch die [T-Markte befinden sich, gestiitzt durch die weltweite
Digitalisierung der wirtschaftlichen Ablaufe, weiter auf Wachs-
tumskurs. So stiegen die globalen [T-Ausgaben nach Angaben
der Marktanalysten von Gartner im Berichtszeitraum um 3,8
Prozent auf ein Volumen von 3,5 Mrd. USD. Dabei verzeichne-
te der Markt fiir Unternehmenssoftware mit 8,9 Prozent das
starkste Wachstum. Auch die Ausgaben fiir IT-Dienstleistungen
stiegen mit 4,3 Prozent deutlich. Auf dem deutschen IT-Markt
wurde laut Branchenverband Bitkom ein Wachstum um 3,9
Prozent auf ein Marktvolumen von 86,2 Mrd. EUR erzielt. Mit
einem Zuwachs von 6,3 Prozent ist der Bereich IT-Software
hier ebenfalls deutlicher Wachstumstreiber. Das Geschaft mit

IT-Dienstleistungen erreichte ein Plus von 2,3 Prozent.

Auch der fiir die asknet Business Unit Academics wichtige

Hochschulsektor entwickelte sich im Berichtszeitraum positiv.



Laut Statistischem Bundesamt wuchs die Zahl der Studie-
renden an deutschen Hochschulen zum Wintersemester
2017/2018 auf 2,85 Millionen — ein Zuwachs von 1,5 Prozent
gegeniliber dem Wintersemester 2016/2017. Gleichzeitig
stiegen die 6ffentlichen Ausgaben fiir Hochschulen in 2017
auf 30,4 Mrd. EUR (Planansatz). Auch die aktuell verfligbaren
Zahlen aus Osterreich und der Schweiz zeigen einen leichten,
aber kontinuierlichen Zuwachs bei den Studierendenzahlen.
Laut Statistik Austria stieg die Anzahl der Studierenden an
Osterreichs Hochschulen im Wintersemester 2016/2017 um
0,6 Prozent auf 383.517. In der Schweiz vermeldete das
Bundesamt fuir Statistik fr das Studienjahr 2016/2017 rund
244,000 Studierende. Dies entspricht einem Anstieg um 18,2
Prozent seit dem Studienjahr 2010/11.

Auswirkungen der Rahmenbedingungen auf den

asknet Konzern

Als globaler Anbieter von Software-Losungen und IT-Dienst-
leistungen fiir den Online-Vertrieb von digitalen und physi-
schen Produkten bietet die Verlagerung der Handelsumsatze
ins Internet und die Transformation des Nutzer- wie auch
Bezahlverhaltens eine anhaltende Chance fir asknet, weitere
in den wachstumsstarken eCommerce-Markten tatige Herstel-
ler als Kunden zu gewinnen. Die fortschreitende Internatio-
nalisierung, der Auf- und Ausbau globaler Partnerschaften,
die Besetzung neuer Geschaftsfelder und die Entwicklung

innovativer Produkte schaffen neue Wachstumsperspektiven.

Die Business Unit eCommerce Solutions ist mit ihren be-
wahrten Lésungen und kontinuierlichen Investitionen in die
Technologie generell gut aufgestellt. Das Marktsegment fiir
Full-Service-L6sungen, die Herstellern das Outsourcing des
internationalen Online-Vertriebs ihrer Produkte ermdglichen,
befindet sich jedoch in einem fortgeschrittenen Entwicklungs-
stadium und asknet steht in einem intensiven Verdrangungs-
und Preiswettbewerb mit anderen eCommerce-Anbietern.
Dank verstarkter Investitionen in die Vertriebsaktivitdten
konnte asknet jedoch eine grof3e Zahl neuer Kunden in zuvor
weniger intensiv betreuten Regionen gewinnen und plant den

weiteren Ausbau seiner Vertriebsmannschaft. Vor allem im

weiterhin expansiven Softwaremarkt ergeben sich aber durch
die Erweiterung des Angebotsspektrums vielfaltige Chancen,
die eine Hebung von Potenzialen innerhalb der bestehenden
Geschaftsbeziehungen sowie die ErschlieBung neuer digi-
taler Kundengruppen ermoglicht. Durch die Moglichkeit des
zusatzlichen Verkaufs physischer Produkte differenziert sich
asknet zudem von Mitbewerbern. Betrachtliches Potenzial
birgt auBerdem die Kooperation mit dem neuen Mehrheitsak-
tiondr (The Native SA). Dies betrifft insbesondere das Blindeln
von Ressourcen, die Nutzung von Synergien sowie die Erschlie-

Bung neuer gemeinsamer Kundensegmente.

Im Geschaftsfeld Academics verfiigt die Gesellschaft tGber
eine herausragende Marktabdeckung sowie einen hohen
Bekanntheitsgrad im Software-Reselling an Hochschulen und
Forschungseinrichtungen in der DACH-Region und profitiert
von den weiter steigenden Studierendenzahlen in diesen
Landern. Allerdings sinken die Margen im Handel von Soft-
ware-Lizenzen kontinuierlich. asknet ist daher bemuht, auch
in diesem Geschaftsfeld die guten Kundenbeziehungen zu
nutzen, um neue Produkte und umfangreichere Serviceange-

bote zu platzieren und die Wertschépfungstiefe zu erhéhen.

GESCHAFTSENTWICKLUNG DER ASKNET AG UND DES
KONZERNS IN 2017

A fresh start: Neuer strategischer Mehrheitsaktionar The
Native SA eroffnet Perspektiven und Synergiepotenziale
Im November 2017 unterzeichnete die asknet AG eine
Investitionsvereinbarung mit The Native SA (vormals 5EL SA),
einem an der Schweizer Borse gelisteten globalen eCommerce-
Service-Anbieter. Im Rahmen der Transaktion erwarb The
Native SA zum Preis von 2.442.152 EUR einen Anteil von
51,37 Prozent an der asknet AG. Die Transaktion erfolgte in
Form einer Kapitalerhdhung in Kombination mit dem Buyout
einer Gruppe von Grof3aktionaren der asknet AG. The Native
SA zahlte je 8,33 EUR fiir die von den bestehenden Aktionaren
Ubernommenen Aktien sowie je 9,20 EUR fiir die im Rahmen
der Kapitalerh6hung ausgegebenen Aktien. Die Kapitalerho-
hung betrug 10 Prozent des Grundkapitals der asknet AG,
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was 50.942 ausgegebenen Aktien und einem Nettoerlds von
468.666 EUR entspricht. Der Kapitalzufluss ermoglicht Inves-
titionen in vielversprechende Produkte und Dienstleistungen
und wird den Change-Prozess des asknet Konzerns entschei-
dend voranbringen. Insbesondere aber leistet die Beteiligung
von The Native SA einen wesentlichen Beitrag zur Sicherung
der Zukunftsfahigkeit des asknet Konzerns und er6ffnet neue
Wachstumsperspektiven, speziell im Geschaftsbereich eCom-
merce Solutions. AuBerdem entstehen durch die Kooperation
mit The Native SA bedeutende Synergien, z.B. durch Nutzung
der Marketingkompetenz von The Native sowie gemeinsame
Vertriebsinitiativen. Die asknet Gruppe ihrerseits erganzt die
Kompetenzen der The Native Group um einsatzbereite, innova-

tive und wirtschaftliche eCommerce-Lésungen und -Services.

Weiterhin starke Vertriebsleistung in beiden
Geschéftsbereichen

Das Geschaftsjahr 2017 war in den beiden Geschaftsbereichen
des asknet Konzerns von einer Vielzahl neuer Kunden und
Kooperationen, aber auch von technischen und strukturellen

Verbesserungen gepragt.

In der Business Unit Academics konnte asknet in der Zusam-
menarbeit mit dem langjahrigen Partner IBM einen grof3en
Erfolg verbuchen und die Vertriebskooperation fiir IBM
Analytics-Produkte auf den skandinavischen Markt auswei-
ten. Zu diesem Zweck wurde Ende 2017 ein umfangreicher
Rahmenvertrag unterzeichnet, der asknet volle Flexibilitat fur
eine attraktive Preisgestaltung gibt. Der Fokus liegt zunachst
auf dem norwegischen Markt, wo asknet bestehende Vertrage
Ubernommen hat und bereits die ersten bedeutenden Trans-
aktionen abschlieBen konnte. Darliber hinaus plant asknet,
weitere Hochschulen und Forschungseinrichtungen fiir den
Bezug von IBM-Produkten zu gewinnen. In der Schweiz hatte
asknet bereits Ende 2016 eine Verlangerung der Kooperation
bis 2021 vereinbart.

Ein weiterer wichtiger Erfolg ist die im Dezember 2017 be-

kannt gegebene Kooperation mit dem US-amerikanischen

Unternehmen ANSYS Inc., dem weltweit fihrenden Herstel-
ler von Simulationssoftware. asknet Gbernimmt damit den

Vertrieb von ANSYS-Produkten an akademische Kunden in

Deutschland und Osterreich. Die Kooperation umfasst sowohl
die Ubernahme des bestehenden Geschifts als auch Unter-
stlitzung bei der Akquise neuer Kunden. Aufgrund des Um-
fangs und des Potenzials der Kooperation wurden fiir diesen

Bereich Anfang 2018 zwei neue Mitarbeiter eingestellt.

Dariiber hinaus erweiterte asknet im Berichtszeitraum sein
Dienstleistungsangebot flir akademische Kunden und bietet
jetzt auch Microsoft Office 365-Pakete sowie den entsprech-
enden Support fir Hochschulen und Forschungseinrichtungen
an. Anfang 2018 wurde eine namhafte deutsche Universitat
als erster Kunde flir das Komplettpaket gewonnen. asknet
befindet sich bereits in Gesprachen mit weiteren Hochschulen
und Instituten, die Interesse an diesem geblindelten Paket aus

Lizenzvertrieb und Kundensupport geduBBert haben.

Intern beschéftigte sich die Business Unit Academics im
Berichtsjahr schwerpunktmaBig mit der technischen Uber-
arbeitung der Portallandschaft, insbesondere mit der Konsoli-
dierung der Releases und der dazugehdrigen Standardisierung
von Prozessen. Ende Oktober 2017 ging mit dem Softwarebe-
schaffungsportal einer gro3en technischen Universitét die
erste Installation der vierten Plattformgeneration online. Das
neue Portal 4.0 ermdglicht die rasche Belieferung bestehender
Installationen mit neuen Features und Versionen sowie eine
schnelle Einrichtung fiir Neukunden. Dank ihrer klaren Struk-
tur und der verbesserten Modularitét stellt die Plattform fir
asknet eine stabile Basis fiir die Integration neuer Technologi-
en und Architekturen dar. Das gilt auch fiir die speziell auf die
vierte Generation zugeschnittenen neuen asknet Academics
Produkte. 2018 wird asknet die Migration bei weiteren beste-
henden Kunden vornehmen und hat au3erdem einige neue

Kundenprojekte in Aussicht.

Eine weitere wichtige Neuerung in der Business Unit Academics

war die Reorganisation der Vertriebsstruktur. Nach Aufteilung



der friiheren Abteilung ,Product Management” erfolgt der
Support fiir akademische Kunden nun durch die regionalen
Vertriebsorganisationen Nord und Siid. Die Zusammenarbeit
mit den Herstellern, deren Produkte asknet an akademische
Institutionen vertreibt, wird nun durch die Abteilung,,Vendor
Relations” gesteuert. Mit Hilfe dieser Mal3nahme soll die Aus-
weitung der bestehenden Kundenbeziehungen weiter be-

schleunigt werden.

Auch in der Business Unit eCommerce Solutions setzte asknet
seine Vertriebserfolge fort und konnte im Berichtszeitraum ins-
gesamt neun neue Kunden gewinnen. Zusammengefasst hat
asknet seine Position auf dem asiatischen Markt in den letzten
zwei Jahren sukzessive ausgebaut. In der zweiten Jahreshilfte
2017 verzeichnete asknet auBBerdem mehrere erfolgreiche
Geschiftsabschllsse mit europdischen und US-amerikanischen
Softwareherstellern. Hier zahlten sich insbesondere die erh6h-
ten Investitionen in die Vertriebsmannschaft von asknet aus.
Flr 2018 plant das Unternehmen insbesondere in Nordameri-
ka seine Anstrengungen deutlich zu erhdhen, wozu auch eine
Ende 2017 in den USA abgeschlossene Vertriebspartnerschaft

einen positiven Beitrag leisten wird.

Dank der erfolgreichen Umsatzentwicklung in den neuen
Kunden-Shops und der fortlaufenden Akquise neuer Kunden
ist asknet dabei, ein Ziel der 2015 eingeleiteten Change-Initia-
tive zu erreichen: die Abhangigkeit von einzelnen Kunden
zu reduzieren. Auch kundenspezifische Schwankungen in
den von asknet betriebenen Shops kdnnen so besser ausge-
glichen werden. So Ubertrifft die Zahl der seit dem Start der
Change-Initiative akquirierten kleinen und mittleren Kunden
mittlerweile die Gesamtzahl der vor dem Start der Initiative

bestehenden Kunden.

Im Rahmen des laufenden Change-Prozesses wurden weitere
strukturelle und operative Verbesserungen umgesetzt, um die
Gewinnung neuer Kunden und die Implementierung neuer

Shops zu beschleunigen sowie die Effizienz der internen

Prozesse zu steigern. So wurde Jan Schoéttelndreier mit Wir-
kung vom 1. August 2017 zum neuen Vice President der Busi-
ness Unit eCommerce Solutions ernannt. Jan Schottelndreier
ist seit November 2015 als Berater fiir das Unternehmen tétig
und hatte seit dem 1. September 2016 die Position des Director
of Operational Excellence inne. Neben der Einflihrung neuer
Arbeitsprozesse und agiler Arbeitsmethoden wurde zudem die
Produktisierung des Losungs- und Service-Portfolios vorange-
trieben. Dazu gehorte die Entwicklung neuer Features fiir die
asknet eCommerce Suite, die im Zuge der Erstellung von Neu-
kundenshops implementiert wurden. Gesteuert und umge-
setzt wurde die Fortentwicklung durch die im Herbst 2016 neu

geschaffene Abteilung Technical Product Management.

Kapitalherabsetzung starkt die Eigenkapitalbasis

des Unternehmens

Einen wichtigen Beitrag zur stabilen finanziellen Basis des
asknet Konzerns leistete die ordentliche Kapitalherabsetzung
im Verhaltnis von 10:1, die nach der Zustimmung der Haupt-
versammlung vom 6. Juli 2017 und der Eintragung in das
Handelsregister am 7. Juli 2017 wirksam wurde. Die Herab-
setzung erfolgte in mehreren Schritten. Zunachst wurde das
Grundkapital der Gesellschaft in Hohe von 5.094.283 EUR,
eingeteilt in 5.094.283 auf den Namen lautende Stiickaktien,
zur Erreichung einer durch zehn teilbaren Aktienanzahl um
3 EUR auf 5.094.280 EUR gem. § 237 Abs. 3 Nr. T AktG und
dann im ndchsten Schritt um 4.584.852 EUR auf 509.428 EUR
gem. § 222ff AktG herabgesetzt. Der herabgesetzte Betrag in
Hohe von 4.584.852,00 EUR wurde mit dem zum 31. Dezember
2016 ausgewiesenen Bilanzverlust in Hohe von 3.682.137,13
EUR verrechnet und der danach verbleibende Betrag in Hohe
von 902.714,87 EUR in die Kapitalrlicklage eingestellt.

Die Umstellung der Notierung der Aktien der asknet AG (ISIN:
DE0005173306) erfolgte am 10. August 2017 nach Handels-
schluss. Die neuen Aktien wurden am 11. August 2017 unter
entsprechender Anpassung des Borsenkurses unter der neuen
ISIN DEOOOA2E3707 gelistet. Durch die Herabsetzung wird der
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per 31. Dezember 2016 verbuchte Bilanzverlust ausgeglichen
und das bilanzielle Eigenkapital des Unternehmens umstruk-

turiert.

Umsatzsteuerthematik in Norwegen abgeschlossen

Im ersten Halbjahr 2017 schlossen die norwegischen Behor-
den ihre Untersuchung zu in der Vergangenheit bei Online-
Verkdufen nicht abgefiihrter Umsatzsteuer ab. In der hierzu
erhaltenen schriftlichen Bestatigung wiirdigten die norwegi-
schen Behoérden die aktive Mitarbeit und Transparenz seitens
asknet bei der Aufklarung des Sachverhalts. Die insgesamt
zur Beilegung des Sachverhalts veranschlagten Betrage lagen
im Rahmen der bereits 2016 gebildeten Rickstellung und
der geleisteten Vorauszahlung, sodass das Ergebnis flir 2017
hierdurch nicht mehr negativ beeinflusst wurde. Um mégliche
Ausgleichsanspriiche gegen friihere Organmitglieder zu ver-
folgen, hat die Gesellschaft zwischenzeitlich erste rechtliche
Schritte eingeleitet. Es ist derzeit noch nicht ersichtlich, wann
eine Entscheidung in dieser Sache ergehen wird und ob und in
welcher Hohe der Gesellschaft Ausgleichszahlungen zuflie-

Ben werden.

UMSATZ- UND ERTRAGSLAGE

Im Jahr 2017 verzeichnete der asknet Konzern eine grundsatz-
lich zufriedenstellende Geschéftsentwicklung und konnte seine

Ertragslage gegenliber dem Vorjahr wesentlich verbessern.

In seiner ersten Prognose fiir das Geschéftsjahr 2017 war der
Vorstand der asknet AG davon ausgegangen, dass sich das
operative Ergebnis (EBT) im Konzern bei steigenden Roher-
trdgen gegeniiber dem Vorjahr deutlich verbessern, wenn
auch noch negativ ausfallen wiirde. Im Zuge der Vorbereitung
des Jahresabschlusses 2017 passte die Gesellschaft im Januar
2018 ihre Ergebniserwartungen fiir das Jahr 2017 nach oben
an. Hauptgrund fir die Erhéhung ist die Entscheidung von
Vorstand und Aufsichtsrat, im Geschaftsjahr 2017 mit der

Aktivierung von Softwareentwicklungskosten zu beginnen.

Dariiber hinaus verzeichnete das Unternehmen im November
und Dezember eine starke Performance bei Bestands- und
Neukunden, die in der Planung noch nicht berticksichtigt war.
Dies wurde auch durch den positiven Effekt aus Synergien mit
The Native SA nach Abschluss der Kontrollwechsel-Transaktion
Anfang November verstarkt. Auf Basis der vorlaufigen Zahlen
wurde nun ein leicht positives operatives Konzernergebnis
(EBT) erwartet. Der Rohertrag sollte unter anderem aufgrund
der im Jahresverlauf spurbar riicklaufigen Nachfrage nach ei-
nem Software-Release eines GrolBkunden schwacher ausfallen
als im Vorjahr. Mit einem Rohertrag von 8,52 Mio. EUR (Vorjahr:
8,92 Mio. EUR) und einem EBT von 0,58 Mio EUR (Vorjahr -1,83
Mio. EUR) entspricht die Geschéaftsentwicklung den angepass-

ten Erwartungen fiir den Konzernabschluss 2017.

Im folgenden Abschnitt findet sich die detaillierte Darstellung

der Umsatz- und Ertragsentwicklung in Konzern und AG.

Im Geschaftsjahr 2017 wickelte der asknet Konzern in seinen
zwei Geschéaftsbereichen rund 1,30 Mio. Transaktionen ab.
Die erzielten Transaktionserldse sanken um 8 Prozent auf
68,39 Mio. EUR (Vorjahr: 73,96 Mio. EUR). Die Umsatzerlose, aus
denen sich der fiir den Konzern zur Kostendeckung mafR3gebli-
che Rohertrag ableitet, verringerten sich im Berichtszeitraum
um 4 Prozent auf 66,16 Mio. EUR (Vorjahr: 68,72 Mio. EUR). Der
Umsatzriickgang ist in erster Linie darauf zurlickzufiihren, dass
groBe Einzelabschliisse im Geschaftsbereich Academics im
Vorjahr nicht durch vergleichbare Transaktionen wiederholt
werden konnten. Dagegen verzeichnete die Business Unit
eCommerce Solutions aufgrund des Starts mehrerer neuer
Kunden-Shops erhdhte Umsatzerlose. Die Aufwendungen
flir bezogene Waren gingen entsprechend der gesunkenen
Umsatze um rund 4 Prozent auf 57,64 Mio. EUR zuriick. Der
Rohertrag, die fiir das Geschift des asknet Konzerns wesentli-
che ErfolgsgroBe, sank um 5 Prozent auf 8,52 Mio. EUR. Dieser
Ruckgang ist neben dem Ausbleiben eines gro3en Paketdeals
im akademischen Bereich auf eine gegeniiber dem Vorjahr ver-
ringerte Nachfrage bei einem ertragsstarken Software-Release
eines GroBkunden im Geschéftsbereich eCommerce Solutions

zuriickzufiihren. Die Rohertragsmarge, bezogen auf die Um-



satzerl6se, verringerte sich durch den erhdhten Anteil von
Kundengeschaften mit margenschwacheren Vertragen leicht

von 13,0 Prozent auf 12,9 Prozent.

Das Betriebsergebnis stieg um 0,3 Mio. EUR auf 0,95 Mio. EUR,
hauptsachlich aufgrund der Auflésung der Riickstellungen fiir
Norwegen in Hohe von 0,24 Mio. EUR. Zudem passt asknet sich
dem Branchenstandard an und aktivierte fiir das Geschaftsjahr
2017 erstmals seine Softwareentwicklungskosten. Die aktivier-
ten Eigenleistungen beliefen sich auf 1,64 Mio. EUR. Aufgrund
der Aktivierung sank die Gesamtleistung des Konzerns nur
geringfiigig um 1 Prozent auf 68,75 Mio. EUR (Vorjahr: 69,37
Mio. EUR). In einem dynamischen Markt mit immer kiirzeren
Produktzyklen dient die Aktivierung dazu, den Wert der Soft-
wareentwicklungsarbeit zu dokumentieren und das Unter-
nehmen in puncto Innovationskraft und Zukunftsfahigkeit
gegeniliber anderen Marktteilnehmern und Kunden noch

klarer zu positionieren.

Entwicklung der Rohertrage je Halbjahr
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Der Personalaufwand des asknet Konzerns verringerte sich im
abgeschlossenen Geschaftsjahr um rund 8 Prozent auf 4,95
Mio. EUR (Vorjahr: 5,37 Mio. EUR). Dadurch reduzierte sich der
Anteil des Personalaufwands am Rohertrag auf 58,1 Prozent
(Vorjahr: 60,2 Prozent). Die sonstigen betrieblichen Aufwen-
dungen sanken im letzten Jahr um deutliche 8 Prozent auf 4,94

Mio. EUR. Im Vorjahr war dieser Posten durch Einmalbelastun-

gen von 0,36 Mio. EUR im Zusammenhang mit der Aufarbei-

tung der Steuerthematik Norwegen belastet gewesen. Hierin
enthalten waren eine Riickstellung fiir eine Strafzahlung, die

Kosten fiir die auBBerordentliche Hauptversammlung sowie

damit verbundene Rechts- und Beratungskosten.

Die Abschreibungen erhohten sich im Berichtsjahr deutlich
von 0,15 Mio. EUR auf 0,41 Mio. EUR. Dies ist auf den Ab-
schluss neuer Softwarelizenzvertrage im Geschéftsbereich
Academics im Dezember 2016 zuriickzufiihren, aufgrund
dessen alte Lizenz-bestdnde jetzt schrittweise abgeschrieben

werden mussen.

Die Ertragslage des asknet Konzerns verbesserte sich in 2017
deutlich und die Gewinnschwelle wurde wieder Uberschritten.
Dabei gilt es zu berlicksichtigen, dass das Vorjahresergebnis
auBerordentliche Aufwendungen fiir die Neubewertung der
norwegischen Steuerthematik beinhaltet hatte. Insgesamt
erreichte asknet im Berichtsjahr ein operatives Ergebnis (EBIT)
von 0,59 Mio. EUR (Vorjahr: -1,65 Mio. EUR). Das Ergebnis

vor Steuern (EBT) des asknet Konzerns lag im Berichtsjahr bei
0,58 Mio. EUR nach -1,83 Mio. EUR im Vorjahr. Aufgrund der
Aktivierung von Softwareentwicklungskosten und der damit
zusammenhangenden Abweichung zwischen Handelsbilanz
und Steuerbilanz wurde ein hoherer Ansatz latenter Steuern
von insgesamt 0,50 Mio. EUR notwendig (Vorjahr: 0,0 Mio.
EUR). Das Konzernergebnis nach Steuern (EAT) stieg auf 67
TEUR (Vorjahr: -2,50 Mio. EUR).

Das Geschaft in Deutschland ist auch weiterhin die wichtigste
Umsatzquelle fiir den asknet Konzern. Der dort generierte Um-
satzanteil verringerte sich im Berichtsjahr leicht auf 32 Prozent
(Vorjahr: 35 Prozent). Der im restlichen Europa erwirtschaftete
Umsatzanteil blieb mit 22 Prozent unverandert gegentiiber
dem Vorjahr. Der Anteil des US-Marktes stieg von 22 auf 24
Prozent. Auch der Anteil des asiatischen Marktes erhohte
sich gegeniiber dem Vorjahr und betrug 13 Prozent (Vorjahr:
12 Prozent). Auf die Gibrigen Markte entfielen 9 Prozent der

Umsatze (Vorjahr: 8 Prozent).
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Die Umsatzerlose der asknet AG als Einzelgesellschaft
verringerten sich im Berichtsjahr analog zur Entwicklung
im Konzern um rund 4 Prozent auf 66,16 Mio. EUR (Vorjahr:
68,72 Mio. EUR). Die Transaktionserlose sanken von 73,96 Mio.
im Vorjahr auf nunmehr 68,39 Mio. EUR. Entsprechend redu-
zierten sich im Geschéftsjahr 2017 auch die Aufwendungen
flr bezogene Waren um 4 Prozent von 59,80 Mio. EUR auf
57,64 Mio. EUR.

Der Rohertrag lag im Berichtszeitraum in der asknet AG analog
zu den Konzernertragen bei 8,52 Mio. EUR und damit um rund
5 Prozent unter dem Vorjahreswert von 8,92 Mio. EUR. Die Roh-
ertragsmarge der asknet AG, bezogen auf die Umsatzerl6se,
betrug 12,9 Prozent (Vorjahr: 13,0 Prozent).

Der Personalaufwand sank im Geschaftsjahr 2017 von 5,03
Mio. EUR um 7 Prozent auf 4,67 Mio. EUR. Die sonstigen be-
trieblichen Aufwendungen der asknet AG beliefen sich im
Berichtszeitraum auf EUR 5,23 Mio., nach 5,72 Mio. EUR im
Vorjahr, das wie im Konzern ebenfalls von der Neubewertung

der Steuerthematik Norwegen belastet gewesen war.

Die aktivierten Eigenleistungen lagen bei 1,64 Mio. EUR. Auf-
grund der Aktivierung sank die Gesamtleistung der asknet
AG nur geringfiigig um 1 Prozent auf 68,75 Mio. EUR (Vorjahr:
69,37 Mio. EUR). Die sonstigen betrieblichen Ertrage stiegen
von 0,64 Mio. EUR auf 0,95 Mio. EUR. Hauptgrund war die
Aufldsung von Riickstellungen fir die Norwegen-Thematik in
Ho6he von 0,24 Mio. EUR.

Das operative Ergebnis (EBIT) der asknet AG belief sich im
Geschiéftsjahr 2017 auf 0,56 Mio. EUR. Das Ergebnis vor Steuern
(EBT) lag bei 0,55 Mio. EUR. Aufgrund der Aktivierung von Soft-
wareentwicklungskosten und der damit zusammenhangen-
den Abweichung zwischen Handelsbilanz und Steuerbilanz
wurden hohere latente Steuern von 0,49 Mio. EUR angesetzt
(Vorjahr: 0,0 Mio. EUR).

Insgesamt wies die Gesellschaft einen Jahresliberschuss (EAT)
von 51 TEUR aus (Vorjahr. -2,52 Mio. EUR). Das handelsrecht-
liche Bilanzergebnis betrug im Berichtszeitraum 51 TEUR
(Vorjahr: -3,68 Mio. EUR).

ENTWICKLUNG DER GESCHAFTSBEREICHE

In den Geschaftsbereichen der asknet Gruppe wurden im Be-
richtszeitraum groRe Vertriebserfolge erzielt. Operativ war eine
gegenuber Vorjahr verbesserte Lage zu verzeichnen, die jedoch
von mehreren Einmaleffekten negativ beeinflusst wurde.
Durch die neuen Kundenabschliisse und Vertriebskooperati-
on istin 2018 mit einer weiteren deutlichen Verbesserung in

beiden Business Units zu rechnen.



Im Geschéftsbereich eCommerce Solutions flihrte die nach wie
vor erfolgreiche Eréffnung neuer Shops fiir asiatische Kunden
zu einem Anstieg der Nettoumsatzerldse um 1 Prozent auf
49,25 Mio. EUR (Vorjahr: 48,77 Mio. EUR). Die positive Entwick-
lung der neuen Kunden-Shops glich die im Vergleich zum
Vorjahr deutlich riickldufige Nachfrage nach einem Software-
Release eines GroRkunden mehr als aus. Da es sich bei diesem
Release jedoch um ein besonders margenstarkes Geschaft
handelt, fihrte die riicklaufige Nachfrage zu einer Verschie-
bung hin zu margenschwécheren Neukundenumsatzen und
damit zu einem Riickgang der Rohertrage in dieser Business
Unit um 7 Prozent von 6,00 Mio. EUR auf 5,59 Mio. EUR.

In der Business Unit Academics lagen die Umsatzerldse mit
16,91 Mio. EUR um 15 Prozent und damit deutlich unter dem
Vorjahreswert von 19,96 Mio. Mio. EUR. Dies ist in erster Linie
darauf zurtickzufiihren, dass margenschwache Softwarepaket-
transaktionen nicht im entsprechenden Umfang realisiert
werden konnten. In Bezug auf den Rohertrag wurde dieser
Rickgang jedoch nicht nur durch einen Anstieg der margen-
starkeren Geschafte mit umfassenderen Losungen im Jahres-
verlauf, sondern auch durch eine starke Entwicklung zum
Jahresende infolge der neuen Academics-Vertriebskoopera-
tionen ausgeglichen. Dementsprechend lag der Rohertrag mit
2,93 Mio. EUR auf Vorjahresniveau (Vorjahr: 2,91 Mio. EUR).

Entwicklung der Rohertrage nach Geschiftsbereichen
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VERMOGENS- UND FINANZLAGE

Die Bilanzsumme des asknet Konzerns lag mit 11,22 Mio. EUR
zum 31. Dezember 2017 auf dem Niveau des Vorjahresstich-
tages (31. Dezember 2016: 11,48 Mio. EUR).

Auf der Aktivseite erhdhte sich der Wert der immateriellen
Vermogensgegenstande deutlich um 85 Prozent auf 2,91 Mio.
EUR. Grund hierfir ist die erstmalige Aktivierung von Soft-
wareentwicklungskosten, die zu einem Anstieg des Anlage-
vermodgens um 70 Prozent auf 3,1 Mio. EUR flihrte. Dagegen
verringerte sich das Umlaufvermogen um 15 Prozent auf
7,98 Mio. EUR. Dies beruhte einerseits auf einem Riickgang
der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen um 17 Pro-
zent auf 3,17 Mio. EUR zum Bilanzstichtag. AuBerdem sanken
die liquiden Mittel von 5,16 Mio. EUR auf 4,46 Mio. EUR. Haupt-
grund hierflr war die Abschlusszahlung an die norwegischen
Steuerbehorden, die zu einer liquiditatswirksamen Auflésung

von Riickstellungen fiihrte.

Auf der Passivseite flihrten die Kapitalherabsetzung um
4.584.852 EUR auf 509.428 EUR zum 7. Juli 2017 und die
Verrechnung des Herabsetzungsbetrages von 4.584.852 EUR
mit dem konsolidierten Bilanzverlust zum 31. Dezember 2016
zu einem Pro-Forma-Mittelzufluss in die Kapitalriicklage
von 902.717,87 EUR. Zum Bilanzstichtag betrug die Kapital-
riicklage rund 1,37 Mio. EUR, was den weiteren Zufluss von
417.724,40 EUR im Zusammenhang mit der Kapitalerhohung
vom November 2017 einschlief3t. Dariiber hinaus fiihrte die
Ausgabe von 50.942 neuen Namensaktien zu einer Erhéhung
des Grundkapitals auf 560.370,00 EUR zum Ende der Bericht-
periode. Aufgrund der Kapitalherabsetzung und des positiven
Beitrags zum Konzerntiberschuss stieg das konsolidierte Bilanz-
ergebnis auf 0,16 Mio. EUR (Vorjahr: 3,95 Mio. EUR). Insgesamt
erhohte sich das Eigenkapital um 30 Prozent auf 2,14 Mio.
EUR. Die Konzerneigenkapitalquote verbesserte sich zum

Bilanzstichtag auf 19 Prozent (Vorjahr: 14 Prozent).

Damit bereinigte die Kapitalherabsetzung asknets finanzielle
Basis um die Einmaleffekte des Vorjahres und legte den Grund-

stein flr die erfolgreiche Fortsetzung des Change-Prozesses.
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Die Kapitalerhohung und der Eintritt des neuen Mehrheits-

aktionars The Native SA sorgen fiir zusatzliche Stabilitat.

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen erhoh-
ten sich leicht von 4,59 Mio. EUR auf 4,69 Mio. EUR. Wie bei
den entsprechenden Forderungen handelt es sich hierbei
jedoch lediglich um einen stichtagsbedingten kurzfristigen
Anstieg. Die sonstigen Verbindlichkeiten sanken aufgrund
der Begleichung der Forderungen der norwegischen Steu-
erbehorden von 1,59 Mio. EUR auf 1,07 Mio. EUR. Die Ge-
samtverbindlichkeiten reduzierten sich um rund 7 Prozent
auf 5,76 Mio. EUR. Die sonstigen Riickstellungen gingen
aufgrund der Auflésung der im Zusammenhang mit der
Norwegen-Thematik gebildeten Riickstellung von 3,11 Mio.
EUR 2,71 Mio. EUR zurlick. Aufgrund der Aktivierung von
Softwareentwicklungskosten waren latente Steuern in Hohe
von 0,49 Mio. EUR (Vorjahr: 0,0 Mio. EUR) zu bilanzieren. Der
asknet Konzern verfligte zum Bilanzstichtag tber keine fi-

nanziellen Verbindlichkeiten.

Der operative Cashflow des Konzerns betrug im Berichtsjahr
0,61 Mio. EUR (Vorjahr: 0,36 Mio. EUR). Hauptgrund fiir den
positiven Cashflow war das deutlich verbesserte Konzerner-
gebnis von 67 TEUR (Vorjahr: -2,50 Mio. EUR) sowie der Abbau
von Forderungen (0,8 Mio. EUR). Der Riickgang der Verbind-
lichkeiten und die Ausbuchung von Riickstellungen (0,4 Mio.
EUR) wirkten sich negativ auf den Cashflow aus. Der Cashflow
aus Investitionstatigkeit lag als Ergebnis der Aktivierung bei
-1,72 Mio. EUR. Der Cashflow aus Finanzierungstatigkeit belief
sich auf 0,46 Mio. EUR, bedingt durch den Kapitalzufluss aus
der von The Native SA gezeichneten Kapitalerh6hung in Hohe
von 0,47 Mio. EUR.

Die Gesamtfinanzierung des Konzerns wird tiber die AG ge-
steuert, die den Konzern mit ausreichenden liquiden Mitteln
versorgt. Neben der Innenfinanzierung aus dem generierten
Cashflow stehen ausreichende Kreditlinien zur Verfligung, die
im Berichtsjahr jedoch kaum in Anspruch genommen wurden.
Damit verfiigte der Konzern im abgelaufenen Geschaftsjahr

stets liber gentigend Liquiditat.

Die Bilanzsumme der asknet AG verringerte sich zum 31. De-
zember 2017 nur leicht auf 11,10 Mio. EUR. Im Vorjahr hatte die
Summe der Vermbgenswerte der AG 11,33 Mio. EUR betragen.
Wahrend sich das Anlagevermogen aufgrund der Aktivierung
der Softwareentwicklungskosten um 64 Prozent auf 3,27 Mio.
EUR erhohte, sank das Umlaufvermégen um 16 Prozent auf
7,69 Mio. EUR. Hauptgrund hierfiir war der stichtagsbedingte
Rickgang der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen.
Die liquiden Mittel reduzierten sich aufgrund der liquiditats-
wirksamen Auflésung von Riickstellungen um 14 Prozent auf
3,45 Mio. EUR.

Auf der Passivseite stieg das Eigenkapital um 36 Prozent auf
1,98 Mio. EUR. Daraus ergab sich eine Eigenkapitalquote von
18 Prozent (Vorjahr: 13 Prozent). Die Riickstellungen reduzier-
ten sich um 12 Prozent auf 2,70 Mio. EUR. Die sonstigen Ver-
bindlichkeiten verringerten sich aufgrund der Begleichung
von Forderungen der norwegischen Steuerbehérden um 32
Prozent auf 1,07 Mio. EUR. Die Verbindlichkeiten aus Lieferun-
gen und Leistungen erhohten sich zum Bilanzstichtag gering-
figig um 2 Prozent auf 4,69 Mio. EUR. Insgesamt reduzierten
sich die Verbindlichkeiten um 7 Prozent auf 5,81 Mio. EUR. Die
asknet AG verfligte zum Bilanzstichtag tber keine finanziellen
Verbindlichkeiten.

ORGANE

Der Einstieg von The Native SA im November 2017 ging einher
mit dem Buyout einer Gruppe von GroR3aktiondren der asknet
AG. Dies fuhrte zur vollstandigen Neubesetzung des Aufsichts-
rats des Unternehmens. Mit Wirkung zum 17. November 2017
wurden Serge Umansky, Chief Investment Officer der White-
ridge Advisors SA sowie Vizeprasident der The Native SA, und
Norman Hansen, Verwaltungsratsvorsitzender der Holotrack AG,
vom Amtsgericht Karlsruhe fiir die verbleibende Amtszeit in den
Aufsichtsrat berufen. Auch Rechtsanwalt J6rn Matuszewski, vor
der Transaktion Ersatzmitglied des Aufsichtsrats der asknet AG,
ist Mitglied des neuen Aufsichtsrats seit dem 10. November
2017. Serge Umansky ist Vorsitzender des Aufsichtsrats, sein

Stellvertreter ist Norman Hansen.



Mit Wirkung vom 16. November 2017 berief die asknet AG
aulBerdem Sergey Skatershchikov, Verwaltungsratsvorsitzender
von The Native SA, in den Vorstand der asknet AG. Sergey
Skatershchikov ist ein international erfahrener Manager mit
mehr als 20 Jahren Management- und Vorstandserfahrung in
borsennotierten und privaten Unternehmen. In seiner neuen
Position als Finanzvorstand unterstiitzt er den Vorstandsvor-

sitzenden Tobias Kaulfuss.

MITARBEITER

Zum 31. Dezember 2017 beschéftigte der asknet Konzern
(inklusive Vorstand, Auszubildenden und Aushilfen) 85 Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter, davon 78 bei der asknet AG und
7 bei den Tochtergesellschaften asknet Switzerland GmbH, der

US-Tochter asknet Inc. und der japanischen Tochter asknet K.K.

Alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter werden eigenverant-
wortlich in den Unternehmenserfolg eingebunden. Dazu
wurde im Konzern das Innovationsmanagement (u.a. asknet.
innovate) weiter vorangetrieben, das zum einen umfangrei-
chen Input zur Optimierung von organisatorischen Ablaufen
sowie zum anderen neue Geschaftsideen liefert. Dartiber
hinaus wird allen Beschéftigten die unternehmensinterne
Fortbildungsreihe asknet.academy angeboten, die sich gro3er
Beliebtheit erfreut. Allein im Geschaftsjahr 2017 fanden 11

asknet.academy Veranstaltungen statt.

BERICHT UBER BEZIEHUNGEN ZU
VERBUNDENEN UNTERNEHMEN
GEMASS § 312 AKTG

Der Vorstand der asknet AG hat gemal3 § 312 AktG einen Be-
richt Gber Beziehungen zu verbundenen Unternehmen fiir den
Zeitraum vom 1. Januar bis 31. Dezember 2017 erstellt. Der

Bericht schliel3t mit der folgenden Erklarung:

,Der Vorstand erklart, dass die Gesellschaft nach den Umstan-
den, die ihm in den Zeitpunkten, in denen die Rechtsgeschafte
vorgenommen wurden, bei jedem Rechtsgeschaft eine ange-
messene Gegenleistung erhielt und dadurch nicht benach-
teiligt wurde. Andere MaBnahmen im Sinne von § 312 AktG

sind weder getroffen noch unterlassen worden.”

CHANCEN- UND RISIKOBERICHT

CHANCEN

In den vergangenen drei Geschéftsjahren fiihrte die asknet
mehrere Change-Programme durch, die mit weitreichenden
Analysen, Reformen und Umstrukturierungen verbunden waren.
Diese Aktivitaten zielten dabei auf grundlegende strategische
wie auch operative Verbesserungen ab. Im Ergebnis wurden
eine neue Unternehmenskultur und —struktur etabliert, die
schnelleres und effektiveres Handeln im operativen Bereich
ermdglichen, Ressourcen fiir Innovationen bereitstellen und so

vielversprechende Perspektiven fiir neues Wachstum schaffen.

Vor allem die Einflihrung der neuen Organisationsstruktur
und die Eingliederung der wesentlichen Backoffice-Tatig-
keiten in die einzelnen Business Units ermdglicht nun eine
eigenstandigere, kundenorientierte Herangehensweise, eine
stringentere Vertriebsplanung, eine schnellere Realisierung
von Neuprojekten in den Units und verringert auBerdem die
Reaktionszeit im Kundensupport. Ein Teil der dadurch gewon-
nenen Ressourcen wird gleichzeitig Gber die neu geschaffene
Abteilung Technical Product Management in die Entwicklung
von Produkten und Prozessen investiert. Im Fokus stehen die
vertikale Erweiterung durch Produktisierung des Portfolios
und die horizontale Erweiterung durch Entwicklung innova-
tiver Produkte mit hoherem Wertschopfungsanteil. Mit der
Bereitstellung von weiteren Features und Self-Service Funktio-
nalitdten fur die asknet eCommerce Suite sowie dem Launch

eines Beschaffungsportals der vierten Generation wurde in 2017
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die technologische Basis und die Zukunftsfahigkeit des asknet
Konzerns deutlich gestarkt. Im laufenden Geschaftsjahr wird
sich das Unternehmen weiterhin auf die Optimierung der
Vertriebsaktivitaten in beiden Business Units konzentrieren.
Die fortschreitende Internationalisierung genief3t fir das
Unternehmen dabei héchste Prioritat. Die neuen Strukturen
und Prozesse werden die diesbeziiglichen Anstrengungen

wesentlich erleichtern.

In der Business Unit Academics ist asknet Partner von rund
80 Prozent der deutschen Universitaten und Forschungs-
einrichtungen. Die intensive Kundenpflege zur Erhaltung
der Marktfiihrerschaft hat in diesem Markt besonders grof3e
Bedeutung und wird liber die Ausweitung der bestehenden
Geschéftsbeziehungen und die Neukundenansprache weiter
vorangetrieben. Durch die tiefe Kenntnis des akademischen
Marktes und die hervorragende Wettbewerbsposition hat
asknet beste Voraussetzungen, hier neue Potenziale zu iden-
tifizieren und zu heben. Upselling-Potenziale bieten sich etwa
im Bereich Software Asset Management oder das neue Office
365-Komplettpaket. Wachstumsmaoglichkeiten liegen in den
kommenden Jahren dariiber hinaus einerseits in der horizon-
talen Erweiterung bei bestehenden Kunden im Forschungs-
und Lehre-Sektor. Durch die Ausweitung kundenspezifischer
Services und Lésungen kdnnen Umsatz und Ertrag pro Kunde
kiinftig deutlich gesteigert werden. Auch der Ausbau des
Softwareportfolios, wie z.B. die neue Kooperation mit ANSYS,
bietet zusatzliche Wachstumschancen. Dies fiihrt auch zu
einer Verringerung der Abhangigkeit von gréBeren Einzelge-
schaften in dieser Business Unit. Die geographische Expansion
zur Gewinnung von Neukunden bietet ebenfalls wesentliche
Chancen. Aktuell ist die Ausweitung der Kooperation mit IBM

auf den skandinavischen Markt besonders vielversprechend.

In der Business Unit eCommerce Solutions existieren im
expansiven Softwaremarkt signifikante Potenziale, die asknet
in den kommenden Jahren heben méchte. In 2016 und 2017
ist dies mit zahlreichen Neukundenabschliissen bereits zum

Teil gelungen. Daran mochte das Unternehmen ankniipfen.

Der Markt fiir eCommerce-Komplettldsungen fiir den Vertrieb
und die Distribution von Software ist jedoch von starkem
Wettbewerb gepragt. Um die Chancen in diesem Bereich fiir
sich nutzen zu kdnnen, ist die Positionierung der asknet als
relevanter Marktteilnehmer entscheidend. Daher konzentriert
sich asknet darauf, im Vertrieb die Alleinstellungsmerkmale
des Unternehmens, die Vorteile des Full-Service Outsourcing
und des,Merchant of Record“-Modells sowie die Mdglichkeit
der schnellen und globalen Internationalisierung, zu kom-
munizieren. Hierbei profitiert asknet zunehmend von der
wachsenden Komplexitat internationaler Transaktionen. Neue
Steuervorschriften, die am 13. Januar 2017 in Kraft getretene
Zahlungsdiensterichtlinie Il (PSD Il) und die ab dem 25. Mai
2018 anzuwendende Datenschutz-Grundverordnung erho-
hen die Komplexitat des weltweiten Vertriebs. Angesichts der
zunehmenden Compliance-Anforderungen gliedern immer
mehr Unternehmen ihre internationalen digitalen Handels-
aktivitaten an Full-Service-Provider wie die asknet AG aus.
Zuletzt konnte asknet grof3es Interesse fiir den Geschaftsbe-
reich eCommerce Solutions auch auferhalb Asiens wecken,
was entscheidend fiir die Vertriebserfolge der jiingsten Ver-
gangenheit war, und eine Reihe von Neukunden gewinnen.
2018 wird asknet auch seine Vertriebsaktivitaten auf dem

nordamerikanischen Markt intensivieren.

Weiteres betrachtliches Potenzial erschlief3t sich aus der Zusam-
menarbeit mit dem neuen Mehrheitsaktionar The Native SA, die
eine Nutzung gemeinsamer Ressourcen und Synergien und die
ErschlieBung neuer, gemeinsamer Kundengruppen beinhaltet.
Die asknet-Gruppe erhalt Zugang zur Marketingkompetenz der
The Native SA Group und dem weltweiten Kundennetzwerk des
Unternehmens. Zudem profitiert asknet von der finanziellen
Stéarke des Gesamtverbundes, da sich aus dem langfristigen,
strategischen Engagement von The Native eine klare Zukunfts-
perspektive flr die asknet-Gruppe ergibt, die sich in der Kun-

den- und Partneransprache positiv bemerkbar macht.

Chancen ergeben sich auch aus der unlangst abgeschlossenen

Reorganisation des Unternehmens, die zu einer deutlichen



Reduzierung der Grenzkosten gefiihrt hat. Denn im Markt fiir
den digitalen Vertrieb von Software, der durch einen hohen
Reifegrad gekennzeichnet ist, konkurrieren die Wettbewerber
vorrangig Uber den Preis, wodurch Kostenvorteile immer wich-
tiger werden. Zudem differenziert sich asknet in diesem Markt
durch die Moglichkeit, sowohl digitale als auch physische
Glter weltweit anzubieten, wahrend Mitbewerber haufig nur
eine der beiden Warengruppen anbieten. Langfristig sieht das
Unternehmen vor allem Chancen in der Produktisierung seines
Portfolios, wodurch Module der eCommerce-Wertschopfungs-

kette zu Stand-alone-Produkten ausgebaut werden sollen.

INTERNES KONTROLLSYSTEM UND
RISIKOMANAGEMENTSYSTEM

Seit 2016 verfugt der Konzern liber ein vollstandig Gberar-
beitetes Risikomanagementsystem. Basis des Risikomanage-
ments von asknet ist ein,Code of Conduct”, der die gesamte
Belegschaft fiir den Umgang mit Risiken sensibilisiert und
Erkennung, Analyse, Bewertung, Uberwachung und Kontrolle
selbiger verbessert. Das Management und die Mitarbeiter der
asknet AG verpflichten sich darin zur Einhaltung aller gesetz-
lichen Bestimmungen und der konzerninternen Richtlinien.
Insbesondere die Einhaltung aller straf- und buBgeldbewehr-
ten Gesetze, deren innerbetriebliche Ausfiihrungsregelungen
und das ethisch korrekte, wertorientierte wirtschaftliche
Handeln werden dort als Selbstverstandnis gemall dem Unter-

nehmensleitbild der asknet festgehalten.

Die Einhaltung dieses Kodexes steuert und tGberwacht ein neu
eingerichteter Compliance-Bevollméachtigter. Zu seinen Aufga-
ben gehoren Trainings-, Informations- und Kommunikations-
maBnahmen, die Verfolgung von RechtsverstéBen und die
Umsetzung von Compliance-Anforderungen. Der Compliance-
Bevollmachtigte berichtet dem Vorstand regelmaBig Giber durch-
gefiihrte Untersuchungen, bekannt gewordene Verstof3e und
deren Sanktion sowie Uber PraventionsmalBnahmen und
sonstige Compliance-Aspekte. In grundsatzlichen Fragen be-

richtet der Compliance-Bevollmachtigte neben dem Vorstand

unmittelbar an den Aufsichtsratsvorsitzenden. Der Vorstand
informiert den Aufsichtsrat zudem regelmaBig tiber alle
unternehmensrelevanten Fragen der Compliance, insbe-
sondere Uber den Status-Quo und die Funktionsweise der
Compliance-MaBnahmen sowie Uber schwere VerstoRe.
Alle Unternehmensbereiche berichten regelmafig dem
Compliance-Bevollmachtigten. Die Mitarbeiter der asknet AG
sind verpflichtet, an der Compliance-Berichterstattung aktiv

mitzuwirken.

Das Risikomanagement sieht vor, dass alle Risiken gemeinsam
durch den Leiter der Finanzabteilung, die Geschéftsleitung und
den Vorstand mindestens im Quartalsturnus neu bewertet wer-
den. Im Rahmen des neuen Risikomanagements verfolgt asknet
aktuell iber 30 Risikopositionen, die in die Kategorien strate-
gische, operative, rechtliche und sonstige Risiken unterteilt
sind. Finanzielle Risiken werden separat durch eine monatliche
Erfassung der Entwicklung der wichtigsten Kennzahlen Umsatz,
Rohertrag, Rohertragsmarge, operatives Ergebnis (EBT) und wei-
terer Kennzahlen Gberwacht. Ziel ist es, mittels der erhobenen
Finanzkennzahlen und PerformancegrofRen eventuelle Risiken
nicht entstehen zu lassen und die Monats- und Jahresplanung

entsprechend anzupassen und zu steuern.

RISIKEN

Im Folgenden werden die wichtigsten strategischen, opera-
tiven, rechtlichen und sonstigen Risikopositionen, die der
asknet Konzern im Rahmen seines lberarbeiteten Risikoma-
nagements Uberwacht, dargelegt und bewertet. Zu den strate-
gischen Risiken zéhlen Umfeld- und Branchenrisiken sowie un-
ternehmensstrategische Risiken. Als operative Risiken werden
leistungswirtschaftliche, finanzielle Risiken und Personalrisiken
betrachtet. Hinzu kommen rechtliche und sonstige elementare

Risiken.

Strategische Risiken
Damit die Skalierbarkeit des Geschaftsmodells der asknet

ihr volles Potenzial entfalten kann, sind Rohertragssteige-
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rungen unabhangig von Einmaleffekten oder saisonalen
Schwankungen nach wie vor erforderlich. Ob solche Roher-
tragssteigerungen dauerhaft zu erzielen sind, hangt auch von
Umstanden ab, auf die asknet keinen Einfluss nehmen kann,
beispielsweise der allgemeinen wirtschaftlichen Entwicklung,
dem generellen Konsumentenverhalten, der Produktstrate-
gie der Anbieter und dem Erfolg der Marketingaktionen der
Hersteller sowie dem Grad der Marktreife und dem damit
verbundenen Wettbewerbsdruck. Dartiber hinaus befindet
sich die eCommerce-Branche, in der asknet tatig ist, in einem
standigen Prozess der Entwicklung und Veranderung. So
konnen beispielsweise neue Technologien oder Protokolle
sowie neue Rahmenbedingungen eingefiihrt werden, die den
eCommerce-Markt und die Art, wie Produkte online verkauft
werden, grundlegend beeinflussen. Solche Entwicklungen und
Verdnderungen sind zum Teil schwer vorhersehbar, so dass
die Erfolgsaussichten der Gesellschaft vor dem Hintergrund
moglicher Risiken, Unsicherheiten, finanzieller Aufwendungen,
Verzégerungen und Hindernisse im Zusammenhang mit der
Tatigkeit in einem sich schnell wandelnden Branchenum-
feld bewertet werden missen. Generell ist in den Markten
des asknet Konzerns eine verstarkte Wettbewerbsintensitat
festzustellen. Gelingt es der Gesellschaft nicht, sich auf diese
Entwicklungen und Veranderungen einzustellen, kdnnte dies
wesentliche nachteilige Auswirkungen auf die Vermdgens-,

Finanz- und Ertragslage von asknet haben.

Die Bilanz- und Konzernwahrung von asknet ist der Euro. Ein
Teil der Geschéfte wird jedoch in anderen Wahrungen abge-
wickelt. Daher konnen sich die periodischen Schwankungen
einzelner Wahrungen auf die Erl6se und Ergebnisse von asknet
auswirken. Potenzielle Wahrungskursrisiken auf der Basis von
Bilanzposten sowie erwarteten Zahlungsstromen werden von
der Gesellschaft kontinuierlich Gberwacht und bei Bedarf mit

risikoarmen Instrumentarien des Devisenhandels gesichert.

Die Lizenzierungslage gemieteter Software kann sich fir
asknet nicht vorhersehbar durch neue Lizenzierungsmuster

der Hersteller andern. In einem solchen Fall versucht asknet,

gednderten Preisen mit Systemanpassungen respektive der

Nutzung anderer Software zu begegnen.

asknet beurteilt die zuvor beschriebenen Risiken in Anbetracht
ihrer Eintrittswahrscheinlichkeit und ihrer Auswirkungen derzeit

weder einzeln noch in ihrer Gesamtheit als bestandsgefahrdend.

Im Jahr 2017 ist der Anteil der zehn wichtigsten Kunden am
Rohertrag leicht von 62 Prozent auf 60 Prozent gesunken. Einige
dieser Kunden wurden erst 2016 gewonnen. 2018 wird sich
dieser Anteil daher weiter reduzieren, wenn mehrere Shops erst-
mals auf Ganzjahresbasis Umsatz- und Ertragsbeitrége leisten.
asknet pflegt seit jeher sehr enge und langjahrige Kundenbe-
ziehungen. Sollten dennoch einer oder mehrere der wichtigen
Kunden den Vertrag mit asknet kiindigen oder nicht verlangern,
wiirde sich dies nachteilig auf die Vermogens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft auswirken. Geringere Risiken
bestehen fiir asknet im Hinblick auf kleinere Wettbewerber, von
denen sich das Unternehmen mit seinem Angebotsportfolio be-
sonders hinsichtlich der Abdeckung internationaler Markte und
der Flexibilitat individueller Shop-Anpassungen abgrenzt. Zwar
stellt der Kundenverlust ein schwerwiegendes Risiko dar, dessen
Eintrittswahrscheinlichkeit ist allerdings als relativ gering anzu-
sehen, da asknet die Abhangigkeit von einzelnen Kunden ver-
ringert, indem das Unternehmen die Kundenbasis mittels neuer
Kundengruppen, neuer Produktbereiche und erfolgreicher
Einzelkundenakquisitionen kontinuierlich verbreitert. Zudem
wird durch Gewinnung von Neukunden auB3erhalb Europas, vor
allem in Asien, auf eine sinkende Abhangigkeit von Grof3kunden
sowie auf Veranderungen in der Zusammensetzung der Top 10

Kunden hingearbeitet.

Nachteilig fir die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage von
asknet ware es auch, wenn sich die Expansion in andere
Markte oder neue Geschaftsfelder nicht als langfristig rentabel
erweisen sollte. Das ist grundsatzlich dann der Fall, wenn die
fur jede Expansion anfallenden Kosten (furr die Lokalisierung,
das Marketing, den Vertrieb etc.) nicht durch entsprechendes

zukunftiges Ertragswachstum tberkompensiert werden. Um



eine solche Entwicklung auszuschlieBen, fiihrt das Unterneh-
men vor der Umsetzung von Expansionspldanen detaillierte
Analysen und Prifungen in einem neu entwickelten mehr-
stufigen Business Development-Prozess durch, um das Risiko
der Unrentabilitat auf ein Minimum zu reduzieren bzw. friih

im Prozess die Rentabilitat prifen zu kénnen.

Ein weiteres Risiko liegt in der Prozessoptimierung. An dieser
Stelle kann es durch Uberlastungen zu Projektverzégerungen
kommen, welche nicht unerheblich ausfallen kbnnen. Um dies
zu vermeiden, wurde ein System etabliert, mit dessen Hilfe
und der Delegation von Verantwortlichkeiten die Ausfiihrung
von Prozessoptimierungen wie geplant sichergestellt werden
kann. Als Risiko mit signifikanten Auswirkungen wird hingegen
die Uberalterung von Anlagegegenstinden betrachtet, dem
das Unternehmen durch Abverkaufe und Abschreibungen tber
einen moglichst langen Zeitraum entgegenwirkt. Die Eintritts-
wahrscheinlichkeit liegt fiir beide Risiken nach Einschéatzung
von asknet im Bereich des Mdglichen, daher werden u.a. die
bereits konkret benannten Mitigationsmanahmen stringent

nachverfolgt.

Operative Risiken

Besonders bei einem Unternehmen, das sich, wie asknet, im
Bereich eCommerce auf den Vertrieb von Software spezialisiert
hat, ist es von besonderer Bedeutung, die Risiken, die mit den
Produkten und Dienstleistungen in Zusammenhang stehen,
moglichst gering zu halten. Dem durchaus ernstzunehmenden
Risiko des Verlusts der Konkurrenzfahigkeit der Infrastruktur
begegnet asknet durch eine schrittweise Verbesserung der
IT-Hardware, der Uberpriifung von Outsourcingméglichkeiten
sowie der Anpassung auf aktuelle Standards. Das Unternehmen
beurteilt die Eintrittswahrscheinlichkeit als relativ gering. Bei
Software und Mobiltelefonen besteht das Risiko, dass uner-
laubte Fremdsoftware installiert wird und die Datensicherheit
gefahrdet ist. asknet halt den Eintritt fir unwahrscheinlich
und die Auswirkungen fiir eher gering, da die Anmeldung und
Installation von Tools zentral abgewickelt und auf aktuelle Ent-

wicklungen und Trends entsprechend reagiert wird.

Dariiber hinaus konnte sich fehlende Budgettreue im Umsatz
nachteilig auf die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage auswir-
ken. Um signifikante Auswirkungen zu vermeiden, erfasst das
Unternehmen monatlich seine Umsatz- und Rohertragsergeb-
nisse und passt auf Basis dieser Ergebnisse kontinuierlich seine
Monats- und Jahres-Forecasts an. asknet schatzt die Eintritts-

wahrscheinlichkeit des Risikos als relativ gering ein.

Um einen geballten Abfluss von Finanzmitteln aufgrund ver-
schiedenster Verbindlichkeiten vorzubeugen, synchronisiert
asknet die diversen Zahlungsstrome und kann daher sowohl

Eintritt als auch Auswirkungen des Risikos als gering einstufen.

Angesichts einer Eigenkapitalquote von 19,1 Prozent (Vorjahr:
14,3 Prozent) und liquiden Mitteln in Hohe von 4,46 Mio. EUR
zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2017 werden 2018 keine
Finanzierungsengpasse erwartet. Sollte sich mittelfristig Kapital-
bedarf flir das Unternehmen ergeben, ist der Vorstand erméch-
tigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das Grundkapital bis

17. Juni 2020 durch Ausgabe neuer nennwertloser Namensak-
tien einmal oder mehrmals um bis zu 2.469.058 EUR gegen Bar-

und/oder Sacheinlagen zu erhéhen (Genehmigtes Kapital 2015).

Dartber hinaus kann das Grundkapital des Unternehmens
bis 22. August 2021 durch die Ausgabe von Optionsschuld-
verschreibungen, Wandelschuldverschreibungen, Genussrech-
ten oder Gewinnschuldverschreibungen um nominal bis zu
1,5 Mio. EUR erhoht werden (Bedingtes Kapital 2016). Hierbei
wirde die Zeichnung von The Native SA garantiert, stande
aber allen Aktiondren der asknet AG offen. Zurzeit bestehen

allerdings keine konkreten diesbeziiglichen Plane.

Im Bereich der Mitarbeiter ergeben sich diverse Risiken: Zu
asknets gesunder Basis zahlen die hoch qualifizierten Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter, die der Konzern beschaftigt.
Die starke Identifikation mit dem Konzern und die daraus
folgenden langen Betriebszugehorigkeiten der Belegschaft
garantieren hochste Motivation und Produktivitat. Die person-

lichen Fahigkeiten und das Wissen der asknet Mitarbeiter sind
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ein entscheidender Erfolgsfaktor fiir den asknet Konzern. Eine
Fluktuation, etwa durch Demotivation der Mitarbeiter, birgt
das Risiko, diese Kompetenzen zu verlieren und damit Vorteile
gegeniiber den Wettbewerbern einzubiiBen. Durch gezielte
Fortbildung, Férderung und Entwicklung der Mitarbeiter,
Bereitstellung eines angemessenen Arbeitsumfelds sowie die
Nutzung von Dokumentationstools zur Wissensbewahrung
wird diesem Risiko begegnet. Die gezielte Personalakquisiti-
on, auch von erfahrenen externen Mitarbeitern auf der ersten
Fihrungsebene, steigert und ergédnzt die Gesellschaft und for-
dert kreative Methoden und Inhalt. Hinzu kommt die Heraus-
forderung, Bonusriickstellungen aufgrund der individuellen
Ziele realitatsgetreu zu bemessen. Diesem Risiko wirkt das
Unternehmen durch ein regelméaBiges Monitoring der Zieler-
reichung entgegen. asknet bescheinigt diesen Risiken eine
durchaus bedeutende Relevanz, geht aber aufgrund der
getroffenen Vorkehrungen von einer eher geringen Eintritts-

wahrscheinlichkeit.

Rechtliche Risiken

Rechtliche Risiken kdnnen in verschiedenen Bereichen auftre-
ten. Darunter fallen etwa fehlende Anpassungen im Hinblick auf
sich andernde Rahmenbedingungen bei Versicherungen. Die-
sem Risiko wird jedoch durch einen Feedbackprozess entgegen-
gewirkt, weshalb asknet mit zwar bedeutenden Auswirkungen,

aber einer eher niedrigen Eintrittswahrscheinlichkeit rechnet.

Ein hoheres Risiko stellen nicht erkannte Verdnderungen der
Umsatzsteuer-Hohe sowie veranderte Regularien und Schwel-
lenwerte dar. Zur wirksameren Vermeidung dieses Risikos wurde
das Risikomanagement 2016 Uberarbeitet. Dabei wurden Pro-
zesse mit externer Unterstlitzung professionalisiert, so dass
veranderte Anforderungen in einzelnen Lieferlandern zeitnah
identifiziert werden konnen. Damit wurde die Eintrittswahr-

scheinlichkeit eines solchen Risikos deutlich reduziert.

Anfang des Jahres 2011 wurde festgestellt, dass eine gro3ere
Anzahl von Abrechnungen im Gutschriftsverfahren nicht den

Anforderungen des § 14 Abs. 1 bis 4 UStG entsprachen, sodass

sie nicht zum Vorsteuerabzug berechtigten. In der Folge wurden
die entsprechenden fehlerhaften Gutschriften zeitnah berich-
tigt und berichtigte Umsatzsteuererklarungen abgegeben.
Das Finanzamt setzte nach § 233a A0 Nachzahlungszinsen in
Hohe von ca. 764.000 EUR fest. Unter Berufung auf die soge-
nannte Pannon Gép Centrum Rechtsprechung des EuGH und
ein anhangiges BFH-Revisionsverfahren wurde Einspruch
sowohl gegen die Versagung des Vorsteuerabzuges als auch
gegen die Zinsbescheide eingelegt und weiterhin ein Antrag
auf Billigkeitserlass der Zinsen gestellt. Nach Ablehnung des
Billigkeitsantrages wurde auch gegen diesen Einspruch einge-
legt. Samtliche Einspriiche mit Ausnahme des Veranlagungs-
zeitraums 2005 befinden sich zurzeit im Stadium der Verfah-
rensruhe. Aussetzung der Vollziehung wurde der Mandantin in
voller Hohe gewahrt. In der Sache erging am 24. Mai 2017 ein
Urteil des Finanzgerichts Baden-Wiirttemberg zugunsten der
Gesellschaft. Hiergegen wendete sich das Finanzamt Karlsruhe
mit der Revision zum Bundesfinanzhof. Das Verfahren wird
dort unter dem AktenzeichenV R 48/17 gefiihrt.

Sonstige Risiken

Durch technische Storfélle oder die kurzfristige Einstellung
ausgelagerter IT-Dienstleistungen sowie unbefugte Daten-
zugriffe oder eine Infizierung und Kompromittierung von
Systemen konnte die Verfligbarkeit von Shops und Systemen
beeinflusst werden. Dies kdnnte einerseits zu Imageschaden
fuhren, aber auch finanzielle Verluste zur Folge haben, was
wiederum wesentliche nachteilige Auswirkungen auf die
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage von asknet haben
konnte. asknet begrenzt diese Risiken, soweit sinnvoll, mit

der Umsetzung konkreter MaBnahmen auf ein Minimum.

Gesamtrisikoposition

Die Unternehmensleitung geht davon aus, den Herausforde-
rungen, die sich aus den genannten Risiken ergeben, auch
in 2018 erfolgreich begegnen zu kénnen. AuBBer den hier
aufgefiihrten Punkten sind bis zur Aufstellung des Lagebe-
richts keine wesentlichen Risiken aufgetreten oder bekannt

geworden.



PROGNOSEBERICHT

VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG DER GESAMTWIRT-
SCHAFTLICHEN UND BRANCHENBEZOGENEN RAHMEN-
BEDINGUNGEN

Im laufenden Jahr 2018 geht der IWF von einem Wachs-

tum der globalen Wirtschaft um 3,9 Prozent aus. Mit einem
Anstieg der Wirtschaftsleistung um 4,9 Prozent sollen die
Gruppe der Schwellen- und Entwicklungslander das Wachs-
tum aus 2017 noch einmal tbertreffen. Fir die Industriestaa-
ten wird erneut ein Anstieg von 2,3 Prozent prognostiziert. In
den USA soll laut IWF das Wirtschaftswachstum 2,7 Prozent
betragen, wahrend die Wirtschaftskraft der Eurozone um

2,2 Prozent zulegen soll. Flir Deutschland wird mit einem

Zuwachs von 2,3 Prozent gerechnet.

Der eCommerce-Markt wird weiterhin so dynamisch wachsen

wie in den letzten Jahren. Das US-Marktforschungsunterneh-
men eMarketer erwartet fiir das laufende Jahr einen Anstieg

des B2C-Online-Handels um 21,1 Prozent auf knapp 2,8 Billionen
USD. Bis 2021 rechnet eMarketer mit einem durchschnittlichen
jahrlichen Wachstum von rund 18 Prozent. Der Anteil am ge-

samten Einzelhandel steigt dabei von 10,1 Prozent im Jahr 2017
auf geschatzte 15,5 Prozent im Jahr 2021. Der Handelsverband
Deutschland (HDE) erwartet fur den deutschen Online-Einzel-

handel in seiner jiingsten Prognose ein Wachstum von 9,7

Prozent auf ein Volumen von 53,4 Mrd. EUR.

Auch fiur den B2B-eCommerce wird ein starkes Wachstum prog-
nostiziert. So erwartet Forrester Research bis 2021 Investitionen
in B2B-Handelsplattformen von rund 2,4 Mrd. USD.

Die weltweiten IT-Ausgaben werden laut Prognosen des
US-amerikanischen Analysehauses Gartner in 2018 mit

4,5 Prozent noch einmal deutlich steigen. Hauptwachstums-
treiber sind dabei die Bereiche Unternehmenssoftware
(+9.5 Prozent), IT-Hardware (+5,6 Prozent) und IT-Services
(+5,5 Prozent). Auch die Stimmung in der deutschen IT-

Branche ist positiv, was sich nicht zuletzt am starken Anstieg

der Beschéftigtenzahlen zeigt. Der Branchenverband Bitkom
erwartet im Software-Bereich im laufenden Geschéftsjahr ein
Umsatzwachstum von 6,3 Prozent. Fiir den Bereich IT-Services

wird ein Zuwachs von 2,6 Prozent prognostiziert.

Der Hochschulmarkt im deutschsprachigen Raum wird sich
in den kommenden Jahren positiv entwickeln. So rechnet
das Bundeskultusministerium bis 2019 mit einem Anstieg der
Studierendenzahlen um 500.000 pro Jahr. Statistik Austria
prognostiziert fiir das Nachbarland Osterreich bis 2035 eine
Zunahme der Studierendenzahlen auf 423.000 und damit
einen Anstieg von 14 Prozent innerhalb von 20 Jahren. Das
Schweizer Bundesamt fiir Statistik rechnet trotz des erwarteten
Bevolkerungsriickgangs in der Schweiz mit einem jahrlichen
Anstieg der durchschnittlichen Studierendenzahlen um
0,6 Prozent. Damit diirfte die Zahl der Studierenden an
Schweizer Hochschulen 2025 bei 259.000 liegen, was einem

Zuwachs von 9 Prozent innerhalb von zehn Jahren entspricht.

UNTERNEHMENSAUSBLICK

Auf Grundlage interner Verbesserungen und der im Rahmen
friherer Change-Programme erreichten Senkung der Pro-
duktionskosten konnte der asknet Konzern die erfolgreiche
Vertriebsperformance des Vorjahres auch im Geschaftsjahr
2017 fortsetzen. Dank einer neuen, kundenorientierten
Herangehensweise und einem proaktiven Vertriebsfokus
wurde in der Business Unit eCommerce Solutions die
Vertriebsbasis verbreitert und eine Vielzahl neuer Kunden-
beziehungen gekniipft. So Ubertrifft die Zahl der seit dem
Start der Change-Initiative akquirierten Kunden mittlerweile
die Gesamtzahl der vor dem Start der Initiative bestehenden
Kunden. Die gute Entwicklung der neuen Kunden-Shops
wird sich auch im laufenden Jahr fortsetzen. Dartiber hinaus
werden mehrere Shops erstmalig auf Ganzjahresbasis
Umsatz- und Ergebnisbeitrage leisten. Neben dem nach
wie vor hohen Zuspruch in Asien konnte asknet im Ge-
schaftsbereich eCommerce Solutions 2017 auch in anderen

Regionen die Vertriebsanstrengungen intensivieren und
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erfolgreiche Abschlisse erzielen. Aufbauend auf der
vielversprechenden Kundenpipeline plant asknet, diese

Entwicklung auch 2018 fortzusetzen.

In der Business Unit Academics haben sich die Reorganisation
des Vertriebs, die verschiedenen neuen Vertriebspartnerschaf-
ten sowie die 2017 neu entwickelten Services bereits ausge-
zahlt. So werden insbesondere die Kooperationen mit ANSYS
bzw. mit IBM in Skandinavien 2018 einen wichtigen positiven
Beitrag zur Geschéftsentwicklung leisten. Auf3erdem erhdlt das
Unternehmen im Rahmen des IBM-Programms ,,Champions
for Growth” seit Anfang Médrz 2018 Unterstiitzung durch einen
erfahrenen IBM-Experten. Dieser wird wahrend der nachsten
18 Monate zunachst fir die globale Geschaftsentwicklung im
Geschéftsbereich Academics verantwortlich zeichnen. Der
Fokus liegt dabei auf der internationalen Weiterentwicklung
des Analytics-Geschafts und die Erweiterung der Kooperation

mit IBM auf Themen wie Blockchain und KI-Anwendungen.

Der Einstieg des neuen Mehrheitsaktiondrs The Native SA ist
ein zentrales Element fiir die erfolgreiche zuklnftige Entwick-
lung, da das langfristige strategische Engagement sowohl
intern als auch extern eine klare Zukunftsperspektive fiir den
asknet Konzern aufzeigt. Aulerdem bietet die Zusammen-
arbeit mit dem neuen strategischen Mehrheitsaktionar hohes
Synergiepotenzial, besonders im Geschaftsbereich eCommerce
Solutions. So sind beispielsweise die Nutzung gemeinsamer
Ressourcen und die ErschlieBung neuer gemeinsamer Kunden-
gruppen geplant. Dariiber hinaus erhalt asknet Zugang zur
Marketingkompetenz sowie zu den weltweiten Kontakten der
The Native SA Group.

Der Vorstand der asknet AG ist insgesamt optimistisch fir
das Geschéftsjahr 2018 und erwartet angesichts der positiven
Entwicklung beider Geschaftsbereiche einen deutlichen
Anstieg der Rohertrage auf Konzernebene. Mit anhaltender
Verlagerung hin zu margenschwacherem Geschaft wird sich

die umsatzbezogene Rohertragsmarge geringfiigig reduzieren.

Ertragsseitig erwartet der Vorstand trotz gezielter Investitionen
in Personalkapazitaten und in die technologische Basis des
Unternehmens ein leicht positives operatives Ergebnis (EBT).
Auf Grundlage der zur Umsatz- und Ertragssteigerung ergrif-
fenen MalBnahmen soll das Ziel eines Ergebnisses vor Steuern
(EBT) von rund 10 Prozent des Rohertrags bis 2020 erreicht
werden. Die daraus resultierende erhohte finanzielle Flexibilitat
und Attraktivitat fir Investoren soll dann verstarkt fir Investi-
tionen in die technologische und strategische Entwicklung
sowie das beschleunigte Wachstum des Unternehmens durch

neue profitable Produkte und Services genutzt werden.

Die asknet AG bietet ihren Stakeholdern ein hohes Mal3 an
Transparenz. Auf die Veroffentlichung von Zwischenberichten
zum ersten und dritten Quartal wird das Unternehmen jedoch
klinftig verzichten, um entsprechend der Unternehmensgré3e
Ressourcen zu sparen. Mit der Erstnotiz im Basic Board der
Frankfurter Borse, mit dem eine Veréffentlichung von Geschfts-
und Halbjahresberichten sowie eine Beachtung der Regeln
der EU-Marktmissbrauchsverordnung verbunden ist, verfligen
Investoren jedoch weiterhin Uber ein hohes Mal3 an Trans-

parenz und Sicherheit.

Der Vorstand des asknet Konzerns bedankt sich bei allen Kun-
den, Geschéftspartnern und Investoren fiir ihr Vertrauen sowie
bei allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fur ihren Einsatz

und ihr Engagement im Geschaftsjahr 2017.

Karlsruhe, 23. M&rz 2018
asknet AG

—Vorstand -

Tobias Kaulfuss Sergey Skatershchikov



BESTATIGUNGSVERMERK DES
ABSCHLUSSPRUFERS

An die asknet AG, Karlsruhe:

Wir haben den von der asknet AG, Karlsruhe, aufgestellten
Konzernabschluss — bestehend aus Bilanz, Gewinn- und
Verlustrechnung, Anhang, Kapitalflussrechnung und Eigen-
kapitalspiegel - und den zusammengefassten Bericht Giber
die Lage der Gesellschaft und des Konzerns (zusammenge-
fasster Lagebericht), fiir das Geschéftsjahr vom 1. Januar bis
zum 31. Dezember 2017 gepriift. Die Aufstellung von Kon-
zernabschluss und zusammengefasstem Lagebericht nach
den deutschen handelsrechtlichen und aktienrechtlichen
Vorschriften liegt in der Verantwortung der gesetzlichen Ver-
treter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, auf der Grund-
lage der von uns durchgefiihrten Priifung eine Beurteilung
Uber den Konzernabschluss und den zusammengefassten
Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Konzernabschlusspriifung nach § 317 HGB
unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW)
festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmafiger
Abschlusspriifung vorgenommen. Danach ist die Priifung

so zu planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und
Verstol3e, die sich auf die Darstellung des durch den Konzern-
abschluss unter Beachtung der Grundsatze ordnungsmafiger
Buchfiihrung und durch den zusammengefassten Lagebericht
vermittelten Bildes der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage
wesentlich auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt
werden. Bei der Festlegung der Priifungshandlungen werden
die Kenntnisse Uber die Geschaftstatigkeit und Gber das wirt-
schaftliche und rechtliche Umfeld des Konzerns sowie die Er-
wartungen Gber mdgliche Fehler berticksichtigt. Im Rahmen
der Priifung werden die Wirksamkeit des rechnungslegungs-
bezogenen internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die
Angaben im Konzernabschluss und zusammengefassten Lage-
bericht Giberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt.

Die Priifung umfasst die Beurteilung der Jahresabschlisse

der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen,
der Abgrenzung des Konsolidierungskreises, der angewand-
ten Bilanzierungs- und Konsolidierungsgrundsatze und der
wesentlichen Einschatzungen der gesetzlichen Vertreter sowie
die Wirdigung der Gesamtdarstellung des Konzernabschlus-
ses und des zusammengefassten Lageberichts. Wir sind der
Auffassung, dass unsere Priifung eine hinreichend sichere

Grundlage fir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung ge-
wonnenen Erkenntnisse entspricht der Konzernabschluss den
gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der
Grundsatze ordnungsmafiger Buchfiihrung ein den tatsach-
lichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-,
Finanz- und Ertragslage des Konzerns. Der zusammengefasste
Lagebericht steht in Einklang mit dem Konzernabschluss, ent-
spricht den gesetzlichen Vorschriften, vermittelt insgesamt ein
zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns und stellt die Chan-

cen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.

Karlsruhe, den 23. Marz 2018

Ebner Stolz GmbH & Co. KG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Steuerberatungsgesellschaft

Dr. Volker Hecht
Wirtschaftsprifer

Christiane Kel3ler

Wirtschaftspriferin



KONZERNABSCHLUSS ) Konzernbilanz

zum 31. Dezember
in€

AKTIVA

A. Anlagevermdgen

. Immaterielle Vermdgensgegenstande

1. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und dhnliche Rechte

2. Entgeltlich erworbene gewerbliche Schutzrechte und dhnliche Rechte

Il Sachanlagen

Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung

B. Umlaufvermdgen

[.  Vorrdte

Waren

Il.  Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

2. Sonstige Vermdgensgegenstande

lIl. Kassenbestand, Guthaben bei Kreditinstituten

C.  Rechnungsabgrenzungsposten

1.642.557,50
1.268.856,29

196.896,63
3.108.310,42

44.949,61

3.166.262,47
305.882,02
3.472.144,49
4.462.641,47
7.979.735,57
134.413,95
11.222.459,94

2016

0

1.573.056,68

257.686,53

1.830.743,21

89.691,52

3.800.522,85

378.388,24

4.178.911,09

5.156.111,60

9.424.714,21

228.229,43

11.483.686,85




PASSIVA

A. Eigenkapital

. Gezeichnetes Kapital
(Bedingtes Kapital TEUR 1.500, i. V. TEUR 1.500)

Il.  Kapitalriicklage

Il Eigenkapitaldifferenz aus Wahrungsumrechnung

IV.  Konzernbilanzergebnis

B. Riickstellungen

Sonstige Riickstellungen

C.  Verbindlichkeiten

. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Il.  Sonstige Verbindlichkeiten
davon aus Steuern € 1.014.161,56 (Vj. € 1.410.675,35)
davon im Rahmen der sozialen Sicherheit € 6.307,53 (Vj. € 6.829,78)

D. Rechnungsabgrenzungsposten

E. Passive Latente Steuern

560.370,00
1.370.442,27
56.075,83
157.985,65
2.144.873,75

2.714.433,37

4.691.268,74

1.073.399,16
5.764.667,90
109.869,92
488.615,00
11.222.459,94

2016

5.094.283,00

50.000,00

91.345,10

-3.590.669,78

1.644.958,32

3.106.360,87

4.590.095,53

1.590.002,10

6.180.097,63

552.270,03

0

11.483.686,85




KONZERNABSCHLUSS ) Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

1. Januar bis 31. Dezember

in€

. Umsatzerlose

. Andere aktivierte Eigenleistungen

. Sonstige betriebliche Ertrage

. Materialaufwand

a) Aufwendungen fiir bezogene Waren

b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

. Personalaufwand

a) Lohne und Gehélter

b) Soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung und fiir Unterstiitzung
davon fiir Altersversorgung € 1.147,24 (Vj. € 2.252,14)

. Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstdnde des Anlagevermdgens und Sachanlagen

. Sonstige betriebliche Aufwendungen

. Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage

. Zinsen und dhnliche Aufwendungen

10.

Steuern vom Einkommen und Ertrag
davon Aufwendungen aus der Zufiihrung latenter Steuern 488.615,00 € (Vj. 0,00 €)

1.

Ergebnis nach Steuern

12

. Sonstige Steuern

13.

Konzernergebnis

14.

Verlustvortrag

15.

Herabsetzung gezeichnetes Kapital zur Verlustdeckung

16.

Konzernbilanzergebnis

66.155.792,85
1.642.557,50
949.477,74
68.747.828,09

-57.640.536,67
-230.837,05

-4.230.259,86

-714.824,35
-405.920,77
—4.936.605,62
-68.158.984,32
70,77
-10.734,26

—496.784,01
-507.447,50
81.396,27
-14.877,97
66.518,30
-3.590.669,78
3.682.137,13
157.985,65

2016

68.724.026,26

0

646.120,17

69.370.146,43

-59.804.739,98

-356.131,90

-4.611.606,30

—754.241,30

-146.528,98

—5.349.897,54

-71.023.146,00

203,48

—181.255,94

722,59

-180.329,87

-1.833.329,44

—662.207,76

-2.495.537,20

-1.095.132,58

0

-3.590.669,78




1. Januar bis 31. Dezember

inTausend €
2016
1. Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit
Konzernergebnis 67 -2.496
Abschreibungen auf Gegensténde des Anlagevermdgens 406 147
Gewinn aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermdgens 0 0
Verlust aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermdgens 40 0
Zunahme (+)/ Abnahme () der Riickstellungen -392 282
Zunahme (—)/Abnahme (+) der Forderungen sowie anderer Aktiva 845 94
Zunahme (+)/Abnahme () der Verbindlichkeiten sowie anderer Passiva -369 1.485
Zinsaufwendungen (+)/-ertrage (-) 1 2
Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit 608 362
2. Cashflow aus der Investitionstatigkeit
Auszahlungen fiir Investitionen in das immaterielle Anlagevermdgen -1.660 =519
Auszahlungen fiir Investitionen in das Sachanlagevermdgen -64 —66
Cashflow aus der Investitionstatigkeit -1.724 -585
3. Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Einzahlung aus Eigenkapitalzufiihrungen 5.054 0
Auszahlungen aus Eigenkapitalherabsetzungen —4.585 0
Gezahlte Zinsen -11 -2
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 458 -2
4. Finanzmittelfonds am Ende der Periode
Zahlungswirksame Verdnderungen des Finanzmittelfonds (Zwischensumme 1-3) —659 =225
Wechselkursbedingte Anderungen des Finanzmittelfonds -34 49
Finanzmittelfonds am Anfang der Periode 5.156 5332
Finanzmittelfonds am Ende der Periode 4.463 5.156

5. Zusammensetzung des Finanzmittelfonds
Finanzmittelfonds am Ende der Periode = liquide Mittel 4.463 5.156




KONZERNABSCHLUSS ) Konzern-Eigenkapitalspiegel

Geschiftsjahr 2017
in€
Eigenkapitaldifferenz
Gezeichnetes Kapital aus Wahrungs-
(Stammaktien) Kapitalriicklage Bilanzverlust umrechnung Konzerneigenkapital
01.01.2015 5.044.283,00 0,00 -1.176.430,02 49.838,31 3.917.691,29
Ausgabe von Anteilen 50.000,00 50.000,00 0,00 0,00 100.000,00
Konzernjahresiiberschuss 0,00 0,00 81.297,44 0,00 81.297,44
Ubriges Konzernergebnis 0,00 0,00 0,00 27.411,82 27.411,82
Konzerngesamtergebnis 0,00 0,00 81.297,44 27.411,82 108.709,26
31.12.2015 5.094.283,00 50.000,00 -1.095.132,58 77.250,13 4.126.400,55
01.01.2016 5.094.283,00 50.000,00 -1.095.132,58 77.250,13 4.126.400,55
Konzernjahresfehlbetrag 0,00 0,00 —2.495.537,20 0,00 —2.495.537,20
Ubriges Konzernergebnis 0,00 0,00 0,00 14.094,97 14.094,97
Konzerngesamtergebnis 0,00 0,00 —-2.495.537,20 14.094,97 -2.481.442,23
31.12.2016 5.094.283,00 50.000,00 -3.590.669,78 91.345,10 1.644.958,32
5.094.283,00 50.000,00 -3.590.669,78 91.345,10 1.644.958,32
Kapitalherabsetzung —4.584.855,00 902.717,87 4.584.855,00
Kapitalerhohung durch Einzahlung
neuer Gesellschafter 50.942,00 417.724,40 -902.717,87
Konzernjahresiiberschuss,
-fehlbetrag 0,00 0,00 0,00
Ubriges Konzernergebnis 66.518,30 —35.269,27 31.249,03
Konzerngesamtergebnis —4.533.913,00 1.320.442,27 3.748.655,43 —35.269,27 499.915,43
560.370,00 1.370.442,27 157.985,65 56.075,83 2.144.873,75



FUR DAS GESCHAFTSJAHR 2017

RECHNUNGSLEGUNGSGRUNDSATZE

Allgemeine Hinweise

Der vorliegende Konzernabschluss der asknet AG mit Sitz in
Karlsruhe (Amtsgericht Mannheim, HRB 108713) wurde gemaf3
§§ 290 ff. HGB aufgestellt.

Die fiir einzelne Posten geforderten Zusatzangaben haben wir

zum Teil in den Anhang tibernommen.

Geschéftsjahr ist das Kalenderjahr.

Die Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem

Gesamtkostenverfahren aufgestellt.

Konsolidierungskreis

Der Konzernabschluss umfasst die asknet AG, Karlsruhe, als
Muttergesellschaft sowie die im Rahmen der Vollkonsolidie-
rung einbezogenen 100%igen Tochtergesellschaften asknet
Inc., San Francisco/USA, asknet KK, Tokio/Japan sowie asknet
Switzerland GmbH, Uster/Schweiz.

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze
Im Berichtsjahr wurden bei der asknet AG erstmalig selbster-

stellte immaterielle Vermdgensgegenstande aktiviert.

Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und ahnliche
Rechte und Werte werden zu Herstellungskosten (Entwick-
lungskosten) aktiviert, sofern zum Abschlussstichtag zu-
mindest eine hohe Wahrscheinlichkeit der tatsachlichen
Entstehung eines Vermdgensgegenstandes besteht. Zu den
Herstellungskosten zdhlen die einzeln zurechenbaren Kosten
durch den Verbrauch von Giitern und die Inanspruchnahme
von Diensten. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte
und dhnliche Rechte und Werte werden planmaBig nach der
linearen Methode pro rata temporis liber die jeweilige vor-

aussichtliche Nutzungsdauer abgeschrieben.

Die in 2017 aktivierten Entwicklungskosten werden ab 2018

abgeschrieben, da die Projekte Ende 2017 fertiggestellt wurden.

Daruber hinaus waren fiir die Aufstellung des Konzernab-
schlusses unveréndert die nachfolgenden Bilanzierungs- und

Bewertungsmethoden maf3gebend.

Die Abschliisse der in den Konzernabschluss der Muttergesell-
schaft einbezogenen Unternehmen wurden nach einheitlichen

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatzen erstellt.

Erworbene immaterielle Vermogensgegenstande des Anlage-
vermdgens sind zu Anschaffungskosten bilanziert und werden,
sofern sie der Abnutzung unterliegen, entsprechend ihrer Nut-

zungsdauer um planmaBige Abschreibungen vermindert.

Das Sachanlagevermdégen ist zu Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten angesetzt und wird um planmaBige Abschreibun-
gen (lineare Methode) nach Ma3gabe der voraussichtlichen

Nutzungsdauer vermindert.



KONZERNABSCHLUSS ) Konzernanhang

Seit dem 1. Januar 2010 werden geringwertige Wirtschafts-

guter im Jahr des Zugangs voll abgeschrieben.

Die Abschreibungen auf Zugange des Sachanlagevermdgens

werden im Ubrigen zeitanteilig vorgenommen.

Handelswaren sind zu Anschaffungskosten oder niedrigeren
Marktpreisen bilanziert. Alle erkennbaren Risiken im Vorrats-
vermdgen, die sich aus geminderter Verwertbarkeit und
niedrigeren Wiederbeschaffungskosten ergeben, sind durch

angemessene Abwertungen beriicksichtigt.

Abgesehen von handelsiblichen Eigentumsvorbehalten sind

die Vorrate frei von Rechten Dritter.

Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande sind
zum Nennwert angesetzt. Allen risikobehafteten Posten ist
durch die Bildung angemessener Einzelwertberichtigungen
Rechnung getragen; das allgemeine Kreditrisiko ist durch

pauschale Abschlage beriicksichtigt.

Die fliissigen Mittel bestehend aus Guthaben bei Kreditin-
stituten sowie Kassenbestand sind zum Nennwert am Bilanz-

stichtag angesetzt.

Als aktive Rechnungsabgrenzungsposten sind Auszahlungen
vor dem Abschlussstichtag angesetzt, soweit sie Aufwand fiir

einen bestimmten Zeitraum nach diesem Zeitpunkt darstellen.

Das gezeichnete Kapital und die Kapitalriicklage werden zum

Nennwert angesetzt.

Die sonstigen Riickstellungen beriicksichtigen alle ungewis-
sen Verbindlichkeiten und drohenden Verluste aus schweben-
den Geschaften. Sie sind in der Hohe des nach verninftiger

kaufmannischer Beurteilung notwendigen Erfiillungsbetrags

(d.h. einschlieB3lich zukiinftiger Kosten- und Preissteigerungen)

angesetzt.

Die Verbindlichkeiten wurden mit den Erfiillungsbetragen

angesetzt.

Als passive Rechnungsabgrenzungsposten sind Einzahlungen
vor dem Abschlussstichtag angesetzt, soweit sie Ertrag fir

einen bestimmten Zeitraum nach diesem Zeitpunkt darstellen.

Latente Steuern werden auf die Unterschiede in den Bilanz-
ansatzen der Handelsbilanz und der Steuerbilanz angesetzt,
sofern sich diese in spdteren Geschéftsjahren voraussichtlich
abbauen. Aktive und passive latente Steuern werden saldiert
ausgewiesen. Im Falle eines Aktiviiberhangs der latenten Steu-
ern zum Bilanzstichtag wird von dem Aktivierungswahlrecht
des § 274 Abs. 1 Satz 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Auf fremde Wahrung lautende Vermdgensgegenstande und
Verbindlichkeiten wurden grundsatzlich mit dem Devisenkas-
samittelkurs zum Abschlussstichtag umgerechnet. Bei einer
Restlaufzeit von mehr als einem Jahr wurde dabei das Reali-
sationsprinzip (§ 298 Abs. 1i.V.m. § 252 Abs. 1 Nr. 4 Halbsatz 2
HGB) und das Anschaffungskostenprinzip (§ 298 Abs. 1i.V.m.
§ 253 Abs. 1 Satz 1 HGB) beachtet. Kurzfristige Fremdwah-
rungsforderungen (Restlaufzeit von einem Jahr oder weniger)
sowie liquide Mittel oder andere kurzfristige Vermégensge-
genstande in Fremdwahrungen werden zum Devisenkassa-

mittelkurs am Bilanzstichtag gem. § 256a HGB umgerechnet.

Die Aktiv- und Passivposten der in auslandischer Wahrung auf-
gestellten Jahresabschliisse wurden, mit Ausnahme des Eigen-
kapitals (gezeichnetes Kapital, Riicklagen, Ergebnisvortrag zu
historischen Kursen) zum jeweiligen Devisenkassamittelkurs
am Abschlussstichtag in Euro umgerechnet. Die Posten der
Gewinn- und Verlustrechnung sind zum Durchschnittskurs in

Euro umgerechnet. Die sich ergebende Umrechnungsdifferenz



istinnerhalb des Konzerneigenkapitals nach den Riicklagen
unter dem Posten ,Eigenkapitaldifferenz aus Wahrungsum-

rechnung” ausgewiesen.

Konsolidierungsgrundsatze

Die Kapitalkonsolidierung fiir Erstkonsolidierungen vor 2010
erfolgte nach der Buchwertmethode zum Zeitpunkt der
erstmaligen Konsolidierung. Die Kapitalkonsolidierung fur
Erstkonsolidierungen seit 2010 erfolgte nach der Neubewer-

tungsmethode.

Forderungen und Verbindlichkeiten, Umsdtze, Aufwendungen
und Ertrage zwischen den Konzernunternehmen wurden
eliminiert. Zwischenergebniseliminierungen waren nicht

vorzunehmen.

ERLAUTERUNGEN ZUR KONZERNBILANZ
Anlagevermogen

Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermdégens
ist unter Angabe der Abschreibungen des Geschaftsjahres im

Anlagenspiegel dargestellt.

Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstande haben
wie im Vorjahr, bis auf die Solidarbiirgschaft der Eidgenossi-
schen Steuerverwaltung (CHF 23.000), eine Restlaufzeit bis zu

einem Jahr.

Fliissige Mittel
Von den Guthaben bei Kreditinstituten sind TEUR 150 als

Sicherheiten fiir Aval-Zusagen gebunden.

Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital
Das gezeichnete Kapital betragt EUR 560.370,00 und ent-

spricht dem bei der Muttergesellschaft ausgewiesenen Posten.

Es ist in nennwertlose, auf den Namen lautende Stickaktien
(Stammaktien) eingeteilt. Jede Stiickaktie gewahrt eine Stim-

me. Das gezeichnete Kapital wurde in voller Hohe einbezahlt.

Kapitalherabsetzung

Die ordentliche Hauptversammlung der Gesellschaft vom

6. Juli 2017 hat eine Kapitalherabsetzung um EUR 3,00 zur
Vermeidung von Rundungsdifferenzen durch Einziehung
eigener Aktien und weiter eine Kapitalherabsetzung um EUR
4.584.852,00 durch Zusammenlegung von Aktien beschlossen.

Der asknet AG wurden im Vorfeld zu dieser Hauptversamm-
lung bereits drei Namensaktien unentgeltlich zur Verfiigung
gestellt. Die Hauptversammlung hat beschlossen, dass
zundchst eine Kapitalherabsetzung des Grundkapitals um
EUR 3,00 auf EUR 5.094.280,00 durch Einziehung dieser drei

Aktien in vereinfachter Form erfolgt.

Des Weiteren hat die Hauptversammlung beschlossen, dass
sodann das Grundkapital der Gesellschaft um EUR 4.584.852,00
auf EUR 509.428,00 herabgesetzt wird. Die Kapitalherabset-
zung erfolgt durch Zusammenlegung von Aktien derart, dass
jeweils zehn Namensaktien der asknet AG zu einer Namens-

aktie zusammengelegt werden.

Die Betrage aus der Kapitalherabsetzung dienten zur Deckung
des Verlustvortrages (EUR 3.682.137,13). Der libersteigende
Betrag in Hohe von EUR 902.717,87 wurde in die Kapitalriick-

lage eingestellt.

Das Konzernbilanzergebnis entwickelte sich wie folgt:

inT€

01.01.2017 -3.591
Verrechnung mit Kapitalherabsetzungshetrag 3.682
Konzernjahresiiberschuss 67

Konzernbilanzergebnis
31.12.2017 158




KONZERNABSCHLUSS ) Konzernanhang

Genehmigtes Kapital

Der Vorstand war durch Beschluss der Hauptversammlung
vom 29. Juli 2011 ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichts-
rats bis zum 28. Juli 2016 das Grundkapital der Gesellschaft
einmal oder mehrmals um bis zu EUR 2.520.000,00 gegen
Bar- und/oder Sacheinlage zu erhéhen. Das Bezugsrecht der
Aktionare kann ausgeschlossen werden. Dieses bis Juli 2016
befristete genehmigte Kapital wurde in gleicher Hohe durch
ein genehmigtes Kapital 2015 ersetzt. Das Bezugsrecht der
Aktionare kann ausgeschlossen werden. Der Vorstand ist er-
machtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das Grundkapital
bis zum 17. Juni 2020 einmalig oder in Teilbetragen mehrmals
um bis zu insgesamt EUR 2.520.000,00 gegen Bar- und/oder
Sacheinlagen durch Ausgabe neuer, auf den Namen lauten-
der Stiickaktien zu erhdhen (Genehmigtes Kapital 2015). Auf
Grundlage dieser Ermdchtigung hat der Vorstand der Gesell-
schaft am 7. November 2017 mit Zustimmung des Aufsichts-
rates beschlossen, das genehmigte Kapital teilweise auszunut-
zen und das Grundkapital der Gesellschaft unter Ausschluss
des Bezugsrechts gem. § 203 i.V.m. § 186 Abs. 3 Satz 4 AktG
von EUR 509.428,00 auf EUR 560.370,00 durch Ausgabe von
50.942 neuen Namensaktien (Stlickaktien) gegen Bareinlagen
zum Ausgabebetrag in Hohe von EUR 9,20 je Aktie zu erhéhen.
Der geringste Ausgabebetrag betragt EUR 1,00 je Aktie. Der
Ubersteigende Betrag in Hohe von EUR 417.724,40 wurde in

die Kapitalriicklage eingestellt.

Bedingtes Kapital

Mit Beschluss der auBBerordentlichen Hauptversammlung vom
23. August 2016 wird der Vorstand ermachtigt, mit Zustim-
mung des Aufsichtsrates bis zum 22. August 2021 einmalig
oder mehrmals auf den Inhaber oder auf den Namen lautende
Optionsschuldverschreibungen, Wandelschuldverschreibun-
gen, Genussrechte und/oder Gewinnschuldverschreibungen
oder eine Kombination dieser Instrumente (zusammen
»Schuldverschreibungen”) im Gesamtnennbetrag von bis zu
EUR 3.000.000,00 mit einer Laufzeit von langstens 10 Jahren
zu begeben und den Inhabern oder Glaubigern von Options-
schuldverschreibungen oder Optionsgenussscheinen oder

Optionsgewinn-schuldverschreibungen Optionsrechte oder

-pflichten oder den Inhabern oder Glaubigern von Wandel-
schuldverschreibungen oder Wandelgenussscheinen oder
Wandelgewinnschuldverschreibungen Wandlungsrechte oder
-pflichten auf bis zu 1.500.000 neue, auf den Namen lautende
Stlickaktien der asknet AG mit einem anteiligen Betrag des
Grundkapitals von insgesamt bis zu EUR 1.500.000,00 nach
naherer MaRgabe der Bedingungen dieser Schuldverschrei-
bungen zu gewahren oder aufzuerlegen. Die Schuldverschrei-
bungen kdnnen auBer in Euro auch — unter Begrenzung auf
den entsprechenden Euro-Gegenwert - in der gesetzlichen
Wahrung eines OECD-Landes begeben werden. Sie kdnnen
auch durch ein nachgeordnetes Konzernunternehmen der
asknet AG ausgegeben werden; fiir diesen Fall wird der
Vorstand ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrates fiir
die asknet AG die Garantie flr die Schuldverschreibungen zu
Ubernehmen und den Inhabern oder Glaubigern Options-
und Wandlungsrechte oder —pflichten auf den Namen lauten-

de Stuickaktien der asknet AG zu gewahren oder aufzuerlegen.

Sonstige Riickstellungen

Die sonstigen Ruckstellungen wurden im Wesentlichen fur
Inkassoanspriiche, Urlaubsanspriiche und Sondervergiitungen,
Berufsgenossenschaftsbeitrage, Jahresabschlusskosten und
Kosten der Steuerberatung sowie ausstehende Lieferanten-

rechnungen gebildet.

Verbindlichkeiten
Samtliche Verbindlichkeiten haben wie im Vorjahr Restlauf-

zeiten bis zu einem Jahr und sind nicht besichert.

Latente Steuern

Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2017 ergibt sich nach Saldie-
rung der aktiven und passiven latenten Steuern (Gesamtdiffe-
renzenbetrachtung) ein Passiviiberhang der latenten Steuern
von TEUR 488. Die Differenzen zwischen Handels- und Steuer-
bilanz, welche zu passiven latenten Steuern fiihren, resultieren
im Wesentlichen aus steuerlichen Ansatzverboten (selbst
geschaffene immaterielle Vermdgensgegenstande des Anlage-
vermogens). Aktive latente Steuern sind durch abweichende

Wertansatze bei den sonstigen Riickstellungen entstanden.



Die latenten Steuersalden und deren Anderungen im

Geschéftsjahr 2017 sind nachfolgend dargestellt:

in€ 31.12.2016 Zugang' Abgang'

Aktive

Latente Steuern 0 19 0 19
Passive

Latente Steuern 0 =507 0 =507
Gesamt —488

' Erfassung in dem Posten ,,Steuern und Einkommen und vom Ertrag”.

ERLAUTERUNGEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

Umsatzerlose

inT€
2016
UMSATZERLOSE NACH SPARTEN
eCommerce Suite 49.248 48.766
Academics 16.907 19.958
66.156 68.724
UMSATZERLOSE NACH REGIONEN
Inland 21.154 24319
Europa (exkl. Deutschland) 14.415 15.333
USA 16.014 15.338
Asien 8.736 8.183
Ubrige Lander 5.837 5.551
66.156 68.724

Sonstige betriebliche Ertrage

Die sonstigen betrieblichen Ertrage beinhalten periodenfrem-
de Ertrage aus der Auflésung von Ruickstellungen (TEUR 370)
sowie sonstige periodenfremde Ertrdge (TEUR 6). Des Weiteren
sind im Wesentlichen Ertrage aus der Wahrungsumrechnung
(TEUR 332;i.V.TEUR 277) enthalten.

Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten Auf-
wendungen aus der Wahrungsumrechnung i.H.v. TEUR 434
(i.V.TEUR 462).

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag
Die Steuern vom Einkommen und vom Ertrag betreffen mit
TEUR 488 (i.V. TEUR 0) latente Steuern und mit TEUR 1 Korper-

schaftsteuererstattungen fiir Vorjahre.

ERLAUTERUNGEN ZUR KONZERNKAPITALFLUSSRECHNUNG
Der Finanzmittelfonds setzt sich wie im Vorjahr aus dem
Bilanzposten Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinsti-
tuten zusammen. Von dem Finanzmittelfonds unterliegen

unverandert TEUR 150 Verfligungsbeschrankungen.



KONZERNABSCHLUSS ) Konzernanhang

FORSCHUNGS- UND ENTWICKLUNGSKOSTEN

Der Gesamtbetrag der im Geschéftsjahr 2017 getatigten
Forschungs- und Entwicklungskosten belauft sich auf TEUR
2.276. Davon entfallen auf selbst geschaffene immaterielle

Vermogensgegenstande des Anlagevermdgens T EUR 1.643.

SONSTIGE FINANZIELLE VERPFLICHTUNGEN
Es bestehen sonstige finanzielle Verpflichtungen aus Miet-

und Leasingvertragen in Hohe von TEUR 909.

Summe der finanziellen Verpflichtungen im Konzern:

in€
Miete Leasing
Falliginnerhalb 1 Jahr 167.721,06 42.122,55 209.843,61
Féllig nach 1-5 Jahren 637.741,67 61.337,58 699.079,25
Fallig nach 5 Jahren - - -
805.462,73 103.460,13 908.922,86

Die Mietverhaltnisse fiir Immobilien betreffen den Hauptsitz
der Gesellschaft in Deutschland, den Standort in der Schweiz
sowie die Customer Service Standorte in Japan und den USA.
Bei den Leasing-Vertragen handelt es sich um sog. Operating-
Leasing-Vertrdge, die zu keiner Bilanzierung der Objekte bei
der Gesellschaft fihren. Der Vorteil dieser Vertrage liegt in der
geringeren Kapitalbindung im Vergleich zum Erwerb und im
Wegfall des Verwertungsrisikos. Risiken kénnen sich aus der
Vertragslaufzeit ergeben, sofern die Objekte nicht mehr voll-
standig genutzt werden kdnnen, wozu es derzeit jedoch keine

Anzeichen gibt.

In einer am 9. Dezember 2016 geschlossenen Transaktions-
vereinbarung hat sich die asknet AG zu einem Gesamtumsatz
bezliglich bestimmter Lizenzen in Hohe von TEUR 1.341 fir

den Vertragszeitraum bis zum 31. Dezember 2021 verpflichtet.

MITARBEITER

Die Zahl der durchschnittlich Beschaftigten im Konzern
(ohne Vorstande, Auszubildende und Aushilfen) betrug im
Geschéftsjahr 79 Angestellte im Inland (Vj. 87) und 7 Ange-
stellte im Ausland (Vj. 8).

ORGANE DER AKTIENGESELLSCHAFT
Vorstand

Im Geschaftsjahr waren zum Vorstand bestellt:

Herr Tobias Kaulfuss, Dipl. Kaufmann, MBA, Essen.
Ab 16. November 2017: Herr Sergey Skatershchikov, MBA,
Moskau (Russland).

Auf die Angabe liber die Hohe der Gesamtbeziige
des Vorstands nach § 285 Nr. 9a HGB wird gemal3 § 286 Abs.
4 HGB verzichtet.

Aufsichtsrat
Der Aufsichtsrat setzte sich im Geschaftsjahr bis zum

10. November 2017 wie folgt zusammen:

Dr. Joachim Bernecker, Unternehmensberater,
Straubenhardt: Vorsitzender

Thomas Kriiger, Eichenau, Geschéftsfihrer der Ad Astra
Erste Beteiligungs GmbH, und der Ad Astra Venture Consult
GmbH, beide Minchen: stellvertretender Vorsitzender
Michael Neises, Rechtsanwalt und Partner bei der Sozietat
Heuking Kiihn Lier Wojtek, Frankfurt



Ab 15. November 2017 wurde ein neuer Aufsichtsrat tatig.

Dieser setzt sich wie folgt zusammen:

Serge Umansky, Chief Investment Officer der Whiteridge
Advisors SA (Schweiz), wohnhaft in Lausanne (Schweiz):
Vorsitzender

Norman Hansen, Prasident des Verwaltungsrats der
Holotrack AG (Schweiz), wohnhaft in Kiew (Ukraine):
stellvertretender Vorsitzender

Jorn Matuszewski, Rechtsanwalt bei der Sozietdt Heuking
Kihn Lier Wojtek (Dusseldorf), wohnhaft in Meerbusch;
bereits ab 10. November 2017

Die Beziige des Aufsichtsrats beliefen sich fiir 2017 auf TEUR 45.

Priifungs- und Beratungsgebiihren

Das von dem Abschlusspriifer flir das Geschaftsjahr 2017
berechnete Gesamthonorar betrug fiir Abschlusspriiferleis-
tungen TEUR 44 und fir Steuerberatungsleistungen TEUR 9.

Gesellschafter der asknet AG

Am 12. Dezember 2017 teilte The Native SA, Lausanne/
Schweiz, der asknet AG gem. § 20 Abs. 1 AktG mit, dass ihnen
mehr als der vierte Teil der Aktien der Gesellschaft unmittelbar
gehort. Der unmittelbare Anteil der The Native SA belduft sich
auf 40,79 % der Aktien.

Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

(Nachtragsbericht)

Am 3. Januar 2018 teilte The Native SA, Lausanne/Schweiz, der
asknet AG gem. § 20 Abs. 1 AktG mit, dass ihnen eine Mehr-
heitsbeteiligung an der Gesellschaft unmittelbar gehort. Der
unmittelbare Anteil der The Native SA belduft sich auf 51,37 %
der Aktien.

Dariiber hinaus sind keine Vorgange von besonderer Bedeu-
tung nach dem Bilanzstichtag eingetreten, die einen wesentli-
chen Einfluss auf die Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage des

asknet Konzerns hatten.

Karlsruhe, 23. M&rz 2018

asknet AG

- Der Vorstand -

Tobias Kaulfuss Sergey Skatershchikov



KONZERNABSCHLUSS ) Konzernanlagevermoégen

2017
in€
Anschaffungs- und Herstellungskosten
01.01.2017 Zugange Abgénge 31.12.2017
I.  Immaterielle
Vermogensgegenstande
1. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte
und dhnliche Rechte 0,00 1.642.557,50 0,00 1.642.557,50
2. Entgeltlich erworbene gewerbliche Schutzrechte
und dhnliche Rechte 2.252.907,1 17.061,23 401.923,44 1.868.044,90
2.252.907,11 1.659.618,73 401.923,44 3.510.602,40

Il. Sachanlagen

2. Andere Anlagen, Betriebs-
und Geschaftsausstattung 1.381.699,17 63.694,41 309.729,59 1.135.663,99

3.634.606,28 1.723.313,14 711.653,03 4.646.266,39




Kumulierte Abschreibungen Buchwerte
01.01.2017 Zugange Abgénge 31.12.2017 31.12.2017 31.12.2016
0,00 0,00 0,00 0,00 1.642.557,50 0,00
679.850,43 290.100,96 370.762,78 599.188,61 1.268.856,29 1.573.056,68
679.850,43 290.100,96 370.762,78 599.188,61 2.911.413,79 1.573.056,68
1.124.012,64 115.819,80 301.065,08 938.767,36 196.896,63 257.686,53
1.803.863,07 405.920,76 671.827,86 1.537.955,97 3.108.310,42 1.830.743,21




EINZELABSCHLUSS ) Bilanz

zum 31. Dezember
in€

AKTIVA

A. Anlagevermdgen

. Immaterielle Vermdgensgegenstande

1. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und ahnliche Rechte

2. Entgeltlich erworbene gewerbliche Schutzrechte und dhnliche Rechte

Il Sachanlagen

Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung

Il Finanzanlagen

Anteile an verbundenen Unternehmen

B. Umlaufvermdgen

|.  Vorrdte

Waren

Il.  Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

2. Forderungen gegen verbundene Unternehmen

3. Sonstige Vermdgensgegenstande

[Il. Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten

C.  Rechnungsabgrenzungsposten

1.642.557,50
1.268.619,27

194.041,58

162.397,90
3.267.616,25

44.949,61

3.166.262,47
748.246,77
280.253,93
4.194.763,17
3.448.680,85
7.688.393,63
134.413,95
11.090.423,83

2016

0,00

1.573.056,68

253.303,40

162.397,90

1.988.757,98

89.691,52

3.800.522,85

870.295,91

349.649,95

5.020.468,71

4.006.820,71

9.116.980,94

228.229,43

11.333.968,35




PASSIVA

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital
(Bedingtes Kapital TEUR 1.500,i. V. TEUR 1.500)

Kapitalriicklage

Bilanzergebnis

B. Riickstellungen
Sonstige Riickstellungen
C.  Verbindlichkeiten
1. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
2. Verbindlichkeiten gegeniiber verbundenen Unternehmen
3. Sonstige Verbindlichkeiten
davon aus Steuern € 1.014.161,56 (Vj. € 1.319.721,99)
davon im Rahmen der sozialen Sicherheit € 6.307,53 (Vj. € 6.829,78)
D. Rechnungsabgrenzungsposten
E. Passive latente Steuern

560.370,00
1.370.442,27
50.793,56
1.981.605,83

2.697.728,10

4.689.189,86
50.015,96

1.073.399,16
5.812.604,98
109.869,92
488.615,00
11.090.423,83

2016

5.094.283,00

50.000,00

-3.682.137,13

1.462.145,87

3.076.178,04

4.587.430,20

71.889,40

1.584.054,81

6.243.374,41

552.270,03

0,00

11.333.968,35




EINZELABSCHLUSS ) Gewinn- und Verlustrechnung

1. Januar bis 31. Dezember

in€

. Umsatzerlose

. Andere aktivierte Eigenleistungen

. Sonstige betriebliche Ertrage

. Materialaufwand

a) Aufwendungen fiir bezogene Waren

b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen

. Personalaufwand

a) Lohne und Gehélter

b) Soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung und fiir Unterstiitzung
davon fiir Altersversorgung € 1.147,24 (Vj. € 1.498,44)

. Abschreibungen auf immaterielle Vermdgensgegenstande und Sachanlagen

. Sonstige betriebliche Aufwendungen

. Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage

davon aus verbundenen Unternehmen € 0,00 (Vj. € 11,14)

. Zinsen und dhnliche Aufwendungen

davon aus verbundenen Unternehmen € 0,00 (Vj. €0,00)

10.

Steuern vom Einkommen und Ertrag
davon Aufwendungen aus der Zufiihrung latenter Steuern € 488.615,00 (Vj. € 0,00€)

1.

Ergebnis nach Steuern

12.

Sonstige Steuern

13.

Jahresergebnis

14.

Verlustvortrag

15.

Herabsetzung gezeichnetes Kapital zur Verlustdeckung

16.

Einstellung in die Kapitalriicklage

17.

Bilanzergebnis

66.155.792,85
1.642.557,50
949.269,12
68.747.619,47

-57.640.536,67
-230.837,05

-3.965.622,71

—707.524,15
—404.859,55
-5.234.016,83
-68.183.396,96

70,77

-10.734,26

-488.399,83
-499.063,32
65.159,19
-14.365,63
50.793,56
-3.682.137,13
4.584.855,00
902.717,87
50.793,56

2016

68.724.026,26

0,00

639.714,84

69.363.741,10

-59.804.739,98

-356.131,90

—4.287.182,78

-742.311,10

-144.727,31

-5.715.232,26

-71.050.325,33

192,34

-181.255,94

722,59

-180.341,01

-1.866.925,24

-652.196,91

-2.519.122,15

-1.163.014,98

0,00

0,00

-3.682.137,13




ANHANG
FUR DAS GESCHAFTSJAHR 2017

RECHNUNGSLEGUNGSGRUNDSATZE

Allgemeine Hinweise

Der vorliegende Jahresabschluss der asknet AG mit Sitz

in Karlsruhe (Amtsgericht Mannheim, HRB 108713) wurde
gemal’ §§ 242 ff. und §§ 264 ff. HGB sowie nach den einschla-
gigen Vorschriften des AktG aufgestellt. Die Gesellschaft erfiillt
zum 31. Dezember 2017 die GroBenmerkmale einer mittelgro-

Ben Kapitalgesellschaft.

Die fiir einzelne Posten geforderten Zusatzangaben haben wir

zum Teil in den Anhang Gibernommen.

Geschéftsjahr ist das Kalenderjahr.

Die Gesellschaft nimmt die groBenabhéngigen Erleichter-

ungen des § 288 Abs. 2 HGB teilweise in Anspruch.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamtkos-

tenverfahren aufgestellt.

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze
Im Berichtsjahr wurden bei der asknet AG erstmalig selbst-

erstellte immaterielle Vermdgensgegenstande aktiviert.

Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und dhnliche
Rechte und Werte werden zu Herstellungskosten (Entwick-
lungskosten) aktiviert, sofern zum Abschlussstichtag zu-
mindest eine hohe Wahrscheinlichkeit der tatsachlichen
Entstehung eines Vermdgensgegenstandes besteht. Zu den
Herstellungskosten zahlen die einzeln zurechenbaren Kosten
durch den Verbrauch von Giitern und die Inanspruchnahme
von Diensten. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrech
und dhnliche Rechte und Werte werden planmafig nach der
linearen Methode pro rata temporis liber die jeweilige voraus-

sichtliche Nutzungsdauer abgeschrieben.

Die in 2017 aktivierten Entwicklungskosten werden ab 2018

abgeschrieben, da die Projekte Ende 2017 fertiggestellt wurden.

Dartiber hinaus waren fiir die Aufstellung des Jahresabschlusses
unverandert die nachfolgenden Bilanzierungs- und Bewer-

tungsmethoden mal3gebend.

Erworbene immaterielle Vermdgensgegenstiande des Anla-
gevermogens sind zu Anschaffungskosten bilanziert und wer-
den, sofern sie der Abnutzung unterliegen, entsprechend ihrer

Nutzungsdauer um planmafige Abschreibungen vermindert.

Das Sachanlagevermdégen ist zu Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten angesetzt und wird um planmafige Abschreibun-
gen (lineare Methode) nach MaBgabe der voraussichtlichen

Nutzungsdauer vermindert.

Seit dem 1. Januar 2010 werden geringwertige Wirtschafts-

glter im Jahr des Zugangs voll abgeschrieben.

Die Abschreibungen auf Zugange des Sachanlagevermdgens

werden im Ubrigen zeitanteilig vor-genommen.

Bei den Finanzanlagen werden die Anteilsrechte zu Anschaf-

fungskosten angesetzt.

Handelswaren sind zu Anschaffungskosten oder niedrigeren
Marktpreisen bilanziert. Alle erkennbaren Risiken im Vorrats-
vermogen, die sich aus geminderter Verwertbarkeit und
niedrigeren Wiederbeschaffungskosten ergeben, sind durch

angemessene Abwertungen bertlicksichtigt.

Abgesehen von handelsiiblichen Eigentumsvorbehalten sind

die Vorrate frei von Rechten Dritter.

Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande sind
zum Nennwert angesetzt. Allen risikobehafteten Posten ist
durch die Bildung angemessener Einzelwertberichtigungen
Rechnung getragen; das allgemeine Kreditrisiko ist durch

pauschale Abschlage berticksichtigt.
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Die fliissigen Mittel, bestehend aus Guthaben bei Kreditins-
tituten sowie Kassenbestand, sind zum Nennwert am Bilanz-

stichtag angesetzt.

Als aktive Rechnungsabgrenzungsposten sind Auszahlungen
vor dem Abschlussstichtag angesetzt, soweit sie Aufwand fiir

einen bestimmten Zeitraum nach diesem Zeitpunkt darstellen.

Das gezeichnete Kapital und die Kapitalriicklage werden zum

Nennwert angesetzt.

Die sonstigen Riickstellungen beriicksichtigen alle ungewis-
sen Verbindlichkeiten und drohenden Verluste aus schweben-
den Geschaften. Sie sind in der Hohe des nach verniinftiger
kaufmannischer Beurteilung notwendigen Erfiillungsbetrags
(d.h. einschlieBlich zukiinftiger Kosten- und Preissteigerungen)

angesetzt.

Die Verbindlichkeiten wurden mit den Erfiillungsbetragen

angesetzt.
Als passive Rechnungsabgrenzungsposten sind Einzahlun-

gen vor dem Abschlussstichtag angesetzt, soweit sie Ertrag flir

einen bestimmten Zeitraum nach diesem Zeitpunkt darstellen.

ANGABEN ZUM ANTEILSBESITZ

Latente Steuern werden auf die Unterschiede in den Bilan-
zansatzen der Handelsbilanz und der Steuerbilanz angesetzt,
sofern sich diese in spateren Geschaftsjahren voraussichtlich
abbauen. Aktive und passive latente Steuern werden saldiert
ausgewiesen. Im Falle eines Aktiviiberhangs der latenten Steu-
ern zum Bilanzstichtag wird von dem Aktivierungswahlrecht
des § 274 Abs. 1 Satz 2 HGB kein Gebrauch gemacht.

Auf fremde Wahrung lautende Vermdgensgegenstande
und Verbindlichkeiten wurden grundsatzlich mit dem Devi-
senkassamittelkurs zum Abschlussstichtag umgerechnet. Bei
einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr wurde dabei das
Realisationsprinzip (§ 252 Abs. 1 Nr. 4 Halbsatz 2 HGB) und das
Anschaffungskostenprinzip (§ 253 Abs. 1 Satz 1 HGB) beachtet.
Kurzfristige Fremdwéahrungsforderungen (Restlaufzeit von
einem Jahr oder weniger) sowie liquide Mittel oder andere
kurzfristige Vermogensgegenstdande in Fremdwahrungen
werden zum Devisenkassamittelkurs am Bilanzstichtag gem.
§ 256a HGB umgerechnet.

ERLAUTERUNGEN ZUR BILANZ

Anlagevermogen

Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermdgens
ist unter Angabe der Abschreibungen des Geschéftsjahres im

Anlagenspiegel dargestellt.

Datum des Beteiligung Eigenkapital Ergebnis
Abschlusses Wahrung in % in Landeswahrung in Landeswahrung
asknet Inc.
San Francisco, USA 31.12.2017 Td.US$ 100,0 168 8
asknet KK
Tokyo, Japan 31.12.2017 Td. Yen 100,0 22.716 1.642
asknet Switzerland GmbH
Uster, Schweiz 31.12.2017 Td. CHF 100,0 24 0




Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande

Die Forderungen und sonstigen Vermogensgegenstande ha-
ben wie im Vorjahr, bis auf die Solidarbirgschaft der Eidgends-
sischen Steuerverwaltung (CHF 23.000), eine Restlaufzeit bis zu

einem Jahr.

Die Forderungen gegen verbundene Unternehmen resultieren

in vollem Umfang aus Lieferungen und Leistungen.

Fliissige Mittel
Von den Guthaben bei Kreditinstituten sind TEUR 150 als

Sicherheiten fiir Aval-Zusagen gebunden

Eigenkapital

Das gezeichnete Kapital betragt EUR 560.370 und ist in nenn-
wertlose, auf den Namen lautende Stiickaktien (Stammaktien)
eingeteilt. Jede Stlickaktie gewahrt eine Stimme. Das gezeich-

nete Kapital wurde in voller Hohe einbezahlt.

Kapitalherabsetzung

Die ordentliche Hauptversammlung der Gesellschaft vom
6. Juli 2017 hat eine Kapitalherabsetzung um EUR 3,00 zur
Vermeidung von Rundungsdifferenzen durch Einziehung

eigener Aktien und weiter eine Kapitalherabsetzung um EUR

4.584.852,00 durch Zusammenlegung von Aktien beschlossen.

Der asknet AG wurden im Vorfeld zu dieser Hauptversamm-
lung bereits drei Namensaktien unentgeltlich zur Verfiigung
gestellt. Die Hauptversammlung hat beschlossen, dass
zundchst eine Kapitalherabsetzung des Grundkapitals um EUR
3,00 auf EUR 5.094.280,00 durch Einziehung dieser drei Aktien

in vereinfachter Form erfolgt.

Des Weiteren hat die Hauptversammlung beschlossen, dass
sodann das Grundkapital der Gesellschaft um EUR 4.584.852,00
auf EUR 509.428,00 herabgesetzt wird. Die Kapitalherabset-
zung erfolgt durch Zusammenlegung von Aktien derart, dass
jeweils zehn Namensaktien der asknet AG zu einer Namensak-

tie zusammengelegt werden.

Die Betrdge aus der Kapitalherabsetzung dienten zur Deckung
des Verlustvortrages (EUR 3.682.137,13). Der Uibersteigende
Betrag in Hohe von EUR 902.717,87 wurde in die Kapitalriickla-

ge eingestellt.

Genehmigtes Kapital

Der Vorstand war durch Beschluss der Hauptversammlung
vom 29. Juli 2011 ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichts-
rats bis zum 28. Juli 2016 das Grundkapital der Gesellschaft
einmal oder mehrmals um bis zu EUR 2.520.000,00 gegen
Bar- und/oder Sacheinlage zu erhéhen. Das Bezugsrecht der
Aktionare kann ausgeschlossen werden. Dieses bis Juli 2016
befristete genehmigte Kapital wurde in gleicher Hohe durch
ein genehmigtes Kapital 2015 ersetzt. Das Bezugsrecht der
Aktiondre kann ausgeschlossen werden. Der Vorstand ist
ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das Grund-
kapital bis zum 17. Juni 2020 einmalig oder in Teilbetrdagen
mehrmals um bis zu insgesamt EUR 2.520.000,00 gegen Bar-
und/oder Sacheinlagen durch Ausgabe neuer, auf den Namen
lautender Stlickaktien zu erhéhen (Genehmigtes Kapital
2015). Auf Grundlage dieser Ermachtigung hat der Vorstand
der Gesellschaft am 7. November 2017 mit Zustimmung des
Aufsichtsrates beschlossen, das genehmigte Kapital teilweise
auszunutzen und das Grundkapital der Gesellschaft unter
Ausschluss des Bezugsrechts gem. § 203 i.V.m. § 186 Abs. 3
Satz 4 AktG von EUR 509.428,00 auf EUR 560.370,00 durch
Ausgabe von 50.942 neuen Namensaktien (Stlickaktien) gegen
Bareinlagen zum Ausgabebetrag in Hohe von EUR 9,20 je Aktie
zu erhdhen. Der geringste Ausgabebetrag betragt EUR 1,00 je
Aktie. Der Ubersteigende Betrag in Hohe von EUR 417.724,40

wurde in die Kapitalriicklage eingestellt

Bedingtes Kapital

Mit Beschluss der auBBerordentlichen Hauptversammlung vom
23. August 2016 wird der Vorstand ermachtigt, mit Zustim-
mung des Aufsichtsrates bis zum 22. August 2021 einmalig
oder mehrmals auf den Inhaber oder auf den Namen lautende
Optionsschuldverschreibungen, Wandelschuldverschreibun-
gen, Genussrechte und/oder Gewinnschuldverschreibun-

gen oder eine Kombination dieser Instrumente (zusammen
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»Schuldverschreibungen”) im Gesamtnennbetrag von bis zu
EUR 3.000.000,00 mit einer Laufzeit von langstens 10 Jahren
zu begeben und den Inhabern oder Glaubigern von Options-
schuldverschreibungen oder Optionsgenussscheinen oder
Optionsgewinn-schuldverschreibungen Optionsrechte oder
-pflichten oder den Inhabern oder Glaubigern von Wandel-
schuldverschreibungen oder Wandelgenussscheinen oder
Wandelgewinnschuldverschreibungen Wandlungsrechte oder
-pflichten auf bis zu 1.500.000 neue, auf den Namen lautende
Stlickaktien der asknet AG mit einem anteiligen Betrag des
Grundkapitals von insgesamt bis zu EUR 1.500.000,00 nach
naherer MaBgabe der Bedingungen dieser Schuldverschrei-
bungen zu gewdhren oder aufzuerlegen. Die Schuldverschrei-
bungen kénnen auler in Euro auch — unter Begrenzung auf
den entsprechenden Euro-Gegenwert - in der gesetzlichen
Wahrung eines OECD-Landes begeben werden. Sie kdnnen
auch durch ein nachgeordnetes Konzernunternehmen der
asknet AG ausgegeben werden; fiir diesen Fall wird der
Vorstand erméchtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrates fiir
die asknet AG die Garantie fiir die Schuldverschreibungen zu
Ubernehmen und den Inhabern oder Glaubigern Options- und
Wandlungsrechte oder —pflichten auf den Namen lautende

Stlickaktien der asknet AG zu gewahren oder aufzuerlegen.

Sonstige Riickstellungen

Die sonstigen Rickstellungen wurden im Wesentlichen fiir In-
kassoanspriiche, Urlaubsanspriiche und Sondervergiitungen,
Berufsgenossenschaftsbeitrdage, Jahresabschlusskosten und
Kosten der Steuerberatung sowie ausstehende Lieferanten-

rechnungen gebildet.
Verbindlichkeiten
Samtliche Verbindlichkeiten haben wie im Vorjahr Restlaufzei-

ten bis zu einem Jahr und sind nicht besichert.

Die Verbindlichkeiten gegentiber verbundenen Unternehmen

resultieren in vollem Umfang aus Lieferungen und Leistungen.

Latente Steuern

Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2017 ergibt sich nach Saldie-
rung der aktiven und passiven latenten Steuern (Gesamtdiffe-
renzenbetrachtung) ein Passiviiberhang der latenten Steuern
von TEUR 488. Die Differenzen zwischen Handels- und Steuer-
bilanz, welche zu passiven latenten Steuern fiihren, resultieren
im Wesentlichen aus steuerlichen Ansatzverboten (selbst ge-
schaffene immaterielle Vermégensgegenstande des Anlage-
vermdgens). Aktive latente Steuern sind durch abweichende

Wertansatze bei den sonstigen Riickstellungen entstanden.

Die latenten Steuersalden und deren Anderungen im

Geschéftsjahr 2017 sind nachfolgend dargestellt:w

in€ 31.12.2016 Zugang' Abgang’  31.12.2017
Aktive

Latente Steuern 0 19 0 19
Passive

Latente Steuern 0 -507 0 -507
Gesamt -488

' Erfassung in dem Posten ,,Steuern und Einkommen und vom Ertrag”.

ERLAUTERUNGEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG
Sonstige betriebliche Ertrage

Die sonstigen betrieblichen Ertrage beinhalten periodenfrem-
de Ertrage aus der Auflésung von Riickstellungen (TEUR 370)
sowie sonstige periodenfremde Ertrdge (TEUR 6). Des Weiteren
sind im Wesentlichen Ertrage aus der Wahrungsumrechnung
(TEUR 332;i.V.TEUR 277) enthalten.

Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen beinhalten Auf-
wendungen aus der Wahrungsumrechnung i.H.v. TEUR 434
(i. V.TEUR 448).

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag
Die Steuern vom Einkommen und vom Ertrag betreffen mit
TEUR 488 latente Steuern (i.V. TEUR 0) und mit TEUR 1 Korper-

schaftsteuererstattungen fiir Vorjahre.



FORSCHUNGS- UND ENTWICKLUNGSKOSTEN

Der Gesamtbetrag der im Geschaftsjahr 2017 getatigten For-
schungs- und Entwicklungskosten belduft sich auf TEUR 2.276.
Davon entfallen auf selbst geschaffene immaterielle Vermo-
gensgegenstande des Anlagevermdgens TEUR 1.643.

SONSTIGE FINANZIELLE VERPFLICHTUNGEN
Es bestehen sonstige finanzielle Verpflichtungen aus Miet- und

Leasingvertrdagen in Hohe von TEUR 895.

Summe der finanziellen Verpflichtungen:

in€
Miete Leasing
Falliginnerhalb 1 Jahr 166.655,88 42.122,55 208.778,43
Féllig nach 1-5 Jahren 624.959,55 61.337,58 686.297,13
Fallig nach 5 Jahren - - -
791.615,43 103.460,13 895.075,56

Die Mietverhaltnisse fiir Immobilien betreffen den Hauptsitz
der Gesellschaft in Deutschland. Bei den Leasing-Vertragen
handelt es sich um sog. Operating-Leasing-Vertrage, die zu
keiner Bilanzierung der Objekte bei der Gesellschaft fiihren.
Der Vorteil dieser Vertrdge liegt in der geringeren Kapitalb-
indung im Vergleich zum Erwerb und im Wegfall des Verwer-
tungsrisikos. Risiken kdnnen sich aus der Vertragslaufzeit erge-
ben, sofern die Objekte nicht mehr vollstandig genutzt werden

kdénnen, wozu es derzeit jedoch keine Anzeichen gibt.

In einer am 9. Dezember 2016 geschlossenen Transaktions-
vereinbarung hat sich die asknet AG zu einem Gesamtumsatz
bezliglich bestimmter Lizenzen in Hohe von TEUR 1.341 fir

den Vertrags-zeitraum bis zum 31. Dezember 2021 verpflichtet.

MITARBEITER

Die Gesellschaft beschéftigte im Geschaftsjahr durchschnitt-
lich 79 (Vj. 87) Angestellte (ohne Vorstande, Auszubildende
und Aushilfen).

ORGANE DER AKTIENGESELLSCHAFT
Vorstand

Im Geschéftsjahr war zum Vorstand bestellt:

Herr Tobias Kaulfuss, Dipl. Kaufmann, MBA, Essen.
Ab 16. November 2017: Herr Sergey Skatershchikov, MBA,
Moskau (Russland)

Auf die Angabe Uber die Hohe der Gesamtbeziige des Vor-
stands nach § 285 Nr. 9a HGB wird gemal3 § 286 Abs. 4 HGB
verzichtet.

Aufsichtsrat
Der Aufsichtsrat setzte sich im Geschaftsjahr bis zum

10. November 2017 wie folgt zusammen:

Dr. Joachim Bernecker, Unternehmensberater, Strauben-
hardt: Vorsitzender

Thomas Kriiger, Eichenau, Geschéftsfiihrer der Ad Astra
Erste Beteiligungs GmbH, und der Ad Astra Venture Consult
GmbH, beide Miinchen: stellvertretender Vorsitzender
Michael Neises, Rechtsanwalt und Partner bei der Sozietat
Heuking Kiihn Lier Wojtek, Frankfurt
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Ab 15. November 2017 wurde ein neuer Aufsichtsrat tatig.

Dieser setzt sich wie folgt zusammen:

Serge Umansky, Chief Investment Officer der Whiteridge
Advisors SA (Schweiz), wohnhaft in Lausanne (Schweiz):
Vorsitzender

Norman Hansen, Prasident des Verwaltungsrats der Holotrack
AG (Schweiz), wohnhaft in Kiew (Ukraine):

stellvertretender Vorsitzender

Jorn Matuszewski, Rechtsanwalt bei der Sozietdt Heuking
Kihn Lier Wojtek (Dusseldorf), wohnhaft in Meerbusch;
bereits ab 10. November 2017

Die Beziige des Aufsichtsrats beliefen sich fiir 2017 auf TEUR 45.

Gesamthonorar des Abschlusspriifers

Eine Angabe des von dem Abschlussprifer fir das Geschafts-
jahr berechnete Gesamthonorar ist unter Anwendung von

§ 288 Abs. 2 Satz 2 HGB i.V.m. § 285 Nr. 17 HGB unterblieben.

Ausschittungsgesperrte Betrage
(88 253 Abs. 6, 268 Abs. 8 HGB n.F.)

Zum Abschlussstichtag unterliegen der Ausschittungssperre:

Selbst geschaffene immaterielle

Vermdgensgegenstande des Anlagevermagens 1.643
abziiglich passiver latenter Steuern -507
AUSSCHUTTUNGSTEILBETRAG | 1.136
Sonstige aktive latente Steuern 19
abziiglich sonstiger passiver latenter Steuern 0
AUSSCHUTTUNGSTEILBETRAG II 19
1.155

KONZERNVERHALTNISSE

Der Jahresabschluss der Gesellschaft wird in den Konzern-
abschluss der asknet AG mit Sitz in Karlsruhe einbezogen,
die den Konzernabschluss flir den kleinsten Kreis von Unter-
neh-men aufstellt. Der Konzernabschluss wird im elektroni-

schen Bundesanzeiger bekannt gemacht.

Der Jahresabschluss der Gesellschaft wird zudem in den
Konzernabschluss der The Native SA mit Sitz in Lausanne/
Schweiz, die den Konzernabschluss fiir den grof3ten Kreis

von Unternehmen aufstellt, einbezogen.

Am 3. Januar 2018 hat die Gesellschaft 5EL SA, Lausanne/
Schweiz (spater umfirmiert in The Native SA), der asknet AG
gem. § 20 Abs. 4 AktG mitgeteilt, dass ihr eine Mehrheitsbe-
teiligung gehort. The Native SA hélt unmittelbar 51,37 % der
Aktien der asknet AG.

ERGEBNISVERWENDUNGSVORSCHLAG
Der Vorstand schlagt vor, den Jahrestiberschuss i.H.v. EUR

50.793,56 auf neue Rechnung vorzutragen.

EREIGNISSE NACH DEM BILANZSTICHTAG
(NACHTRAGSBERICHT)

Es sind keine Vorgange von besonderer Bedeutung nach dem
Bilanzstichtag eingetreten, die einen wesentlichen Einfluss auf

die Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage der asknet AG hatten.

Karlsruhe, 23. Marz 2018

asknet AG

—Vorstand -

Tobias Kaulfuss Sergey Skatershchikov



BESTATIGUNGSVERMERK DES
ABSCHLUSSPRUFERS

Wir haben den Jahresabschluss- bestehend aus Bilanz, Gewinn-
und Verlustrechnung sowie Anhang - unter Einbeziehung der
Buchfiihrung und den zusammengefassten Bericht Uber die
Lage der Gesellschaft und des Konzerns (zusammengefasster
Lagebericht) der asknet AG, Karlsruhe, fiir das Geschafts-
jahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2017 geprift. Die
Buchfiihrung und die Aufstellung von Jahresabschluss und
zusammengefasstem Lagebericht nach den deutschen han-
delsrechtlichen und aktienrechtlichen Vorschriften liegen in
der Verantwortung der gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft.
Unsere Aufgabe ist es, auf der Grundlage der von uns durch-
gefiihrten Priifung eine Beurteilung Giber den Jahresabschluss
unter Einbeziehung der Buchfiihrung und tiber den zusam-

mengefassten Lagebericht abzugeben.

Wir haben unsere Jahresabschlusspriifung nach § 317 HGB
unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW)
festgestellten deutschen Grundsétze ordnungsmafiger Ab-
schlusspriifung vorgenommen. Danach ist die Priifung so zu
planen und durchzufiihren, dass Unrichtigkeiten und VerstoRe,
die sich auf die Darstellung des durch den Jahresabschluss un-
ter Beachtung der Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung
und durch den zusammengefassten Lagebericht vermittelten
Bildes der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage wesentlich
auswirken, mit hinreichender Sicherheit erkannt werden. Bei
der Festlegung der Priifungshandlungen werden die Kennt-
nisse Uber die Geschaftstatigkeit und tGber das wirtschaftliche
und rechtliche Umfeld der Gesellschaft sowie die Erwartungen
Uber mogliche Fehler beriicksichtigt. Im Rahmen der Priifung
werden die Wirksamkeit des rechnungslegungsbezogenen
internen Kontrollsystems sowie Nachweise fiir die Angaben in
Buchflihrung, Jahresabschluss und zusammengefasstem Lage-

bericht Gberwiegend auf der Basis von Stichproben beurteilt.

Die Priifung umfasst die Beurteilung der angewandten Bilan-
zierungsgrundsatze und der wesentlichen Einschatzungen der
gesetzlichen Vertreter sowie die Wiirdigung der Gesamtdar-
stellung des Jahresabschlusses und des zusammengefassten
Lageberichts. Wir sind der Auffassung, dass unsere Priifung eine

hinreichend sichere Grundlage fiir unsere Beurteilung bildet.

Unsere Priifung hat zu keinen Einwendungen gefiihrt.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung ge-
wonnenen Erkenntnisse entspricht der Jahresabschluss den
gesetzlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der
Grundsatze ordnungsmafiger Buchfiihrung ein den tatsach-
lichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermogens-,
Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft. Der zusammenge-
fasste Lagebericht steht in Einklang mit dem Jahresabschluss,
entspricht den gesetzlichen Vorschriften, vermittelt insgesamt
ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft und stellt
die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutref-
fend dar.

Karlsruhe, den 23. Marz 2018

Ebner Stolz GmbH & Co. KG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Steuerberatungsgesellschaft

Dr. Volker Hecht Christiane Kef3ler

Wirtschaftsprifer Wirtschaftspriferin



BERICHT DES AUFSICHTSRATS

BERICHT DES AUFSICHTSRATS

SEHR GEEHRTE AKTIONARINNEN UND AKTIONARE,

der Aufsichtsrat hat im Geschéftsjahr 2017 die ihm nach Ge-
setz und Satzung obliegenden Aufgaben und Pflichten wahr-
genommen. Er hat sich in kontinuierlichem und intensivem
Dialog mit dem Vorstand der Gesellschaft regelmaBig, zeitnah
und umfassend Uber den Geschaftsverlauf, die Lage, die Pers-
pektiven und wesentliche Investitionsvorhaben der asknet AG
sowie einzelne Sonderthemen unterrichtet. Der Aufsichtsrat
hat den Vorstand bei der Unternehmensleitung regelmafig
beraten und dabei die Geschéftsfiihrung und -entwicklung der
Gesellschaft eng begleitet und tGiberwacht. Hierbei haben sich
Vorstand und Aufsichtsrat auch lber die geplanten Vorhaben

sowie die strategische Ausrichtung der asknet AG abgestimmt.

Der Vorstand ist seinen Informationspflichten aus Gesetz
und Geschéftsordnung vollstandig und zeitgerecht nachge-
kommen. Die Unterrichtung seitens des Vorstands erfolgte
schriftlich und mundlich innerhalb und auch auf3erhalb der
turnusmafBigen Aufsichtsratssitzungen. Der Aufsichtsrat war
in alle fur die Gesellschaft bedeutenden Entscheidungen und
Planungen direkt eingebunden. Alle Angelegenheiten, die
nach Gesetz und Satzung der Mitwirkung oder Entscheidung
des Aufsichtsrates unterliegen, wurden von diesem behandelt.
Den Beschlussvorschlagen des Vorstands hat der Aufsichtsrat,
soweit dies nach dem Gesetz, der Satzung oder der Geschafts-
ordnung des Vorstands erforderlich war, nach griindlicher
Prifung und Beratung zugestimmt. Der Vorstand hat dem

Aufsichtsrat die Unterlagen fiir die zu behandelnden Themen

jeweils rechtzeitig zugeleitet; bei Bedarf hat der Aufsichtsrat
fur die zu behandelnden Themen Unterlagen vom Vorstand
angefordert und erhalten bzw. Einsicht in entsprechende

Dokumente und Vertrage genommen

Traditionell pflegen der Vorstand und der Aufsichtsrat eine
enge Zusammenarbeit und einen offenen, vertrauensvollen
Dialog. Im Geschéftsjahr 2017 fanden insgesamt fiinf Prasenz-
sitzungen des Aufsichtsrates statt. Darliber hinaus fanden di-
verse Gesprache zwischen Aufsichtsrat und Vorstand statt, um
operative Belange zu erdrtern und Einzelthemen zu vertiefen.
Die enge Kommunikation zwischen Vorstand und Aufsichtsrat
fand weiter ihren Ausdruck in telefonischem Informationsaus-
tausch, zum Beispiel durch Telefonkonferenzen. Der Vorstand
stimmte insbesondere die strategische Ausrichtung des Un-
ternehmens mit dem Aufsichtsrat ab. In allen Entscheidungen
von grundlegender Bedeutung war der Aufsichtsrat unmittel-
bar eingebunden. Zustimmungspflichtige Geschafte wurden
vor Beschlussfassung vom Vorstand erldutert und mit diesem
diskutiert. Zusatzlich unterrichtete der Vorstand den Aufsichts-
rat monatlich lber wichtige operative Kennzahlen und die

Erflllung der Geschéftsplanung.

In den quartalsmafig stattfindenden Sitzungen war die aktu-
elle Geschaftslage der Gesellschaft ein fester Tagesordnungs-
punkt, es wurden dabei regelmaRig die Ergebnisse des zuletzt
abgeschlossenen Quartals, die im laufenden Jahr kumulierten

Ergebnisse, der Plan-Ist-Vergleich und die Hochrechnung der fiir



das Geschéftsjahr zu erwartenden Ergebnisse besprochen. Der
Vorsitzende des Aufsichtsrates stand weiter in regelmafligem
Informations- und Gedankenaustausch tGber die wesentlichen

Angelegenheiten sowie den Geschéftsverlauf der asknet AG.

Ein besonderer Schwerpunkt der Aufsichtsratstatigkeit im Be-
richtszeitraum war die Vorbereitung und Durchfiihrung einer
nominellen Herabsetzung des Grundkapitals im Verhaltnis 10:1
durch eine verhdltniswahrende Zusammenlegung der Aktien.
Ziel der Kapitalherabsetzung war insbesondere der Ausgleich
des in der Bilanz zum 31. Dezember 2016 ausgewiesenen
Bilanzverlustes und die damit einhergehende Restrukturie-
rung der Bilanz. Die prozentuale Beteiligung der Aktionéare
an der asknet AG dnderte sich hierdurch grundsatzlich nicht.
Das Grundkapital der Gesellschaft in Hohe von EUR 5.094.283,
eingeteilt in 5.094.283 auf den Namen lautende Stiickaktien,

wurde zu diesem Zweck zunachst zur Erreichung einer durch

zehn teilbaren Aktienanzahl um EUR 3 auf EUR 5.094.280 gem.

§ 237 Abs. 3 Nr. 1 AktG und dann um EUR 4.584.852 auf EUR
509.428 gem. § 222 ff AktG herabgesetzt. Der herabgesetzte
Betrag in HOhe von EUR 4.584.852,00 wurde sodann mit dem
zum 31. Dezember 2016 ausgewiesenen Bilanzverlust in Hohe
von EUR 3.682.137,13 verrechnet und der danach verbleiben-
de Betrag in Hohe von EUR 902.714,87 in die Kapitalriicklage
eingestellt. Letzter Handelstag der Aktien der asknet AG unter
der ISIN DE0005173306 war der 10. August 2017. Die Notie-
rungsaufnahme unter der neuen ISIN DEOOOA2E3707 erfolgte
am 11. August 2017.

Zudem hat sich der Aufsichtsrat im Berichtszeitraum intensiv
mit Finanzierungsthemen auseinandergesetzt und auf Vor-
schlag des Vorstands zur Verbesserung der Eigenkapitalbasis

am 8. November 2017 der Durchflihrung einer Kapitalerho-

hung aus genehmigtem Kapital zugestimmt. Im Zuge dieser
Kapitalerhohung wurde das Grundkapital der Gesellschaft in
Hohe von EUR 509.428,00 gegen Bareinlage um EUR 50.942,00
auf EUR 560.370,00 durch Ausgabe von 50.942 Stiick auf den
Namen lautender, stimmberechtigter Stiickaktien zum Ausga-
bebetrag von EUR 9,20 je Aktie erhoht.

Veranderungen im Aufsichtsrat

Im Geschaftsjahr 2017 gab es im Aufsichtsrat personelle Ver-
anderungen. Im Zusammenhang mit dem Erwerb der Mehr-
heitsbeteiligung durch die in Lausanne/Schweiz ansdssige The
Native SA (vormals 5EL SA) im November 2017 schieden Dr.
Joachim Bernecker (Aufsichtsratsvorsitzender), Marc Wurster,
Michael Neises sowie die Ersatzmitglieder Ulrich Klemm und
Tim Stracke aus dem Gremium aus. In das Gremium riickten
Serge Umansky (Chief Investment Officer der Whiteridge
Advisors SA), Norman Hansen (Prasident des Verwaltungsrats
der Holotrack AG) und Jorn Matuszewski (Rechtsanwalt und
Steuerberater in der Sozietdt Heuking Kiihn Lier Wojtek,

Dusseldorf) nach.

Schwerpunkte der Beratung im Aufsichtsrat
Neben der laufenden Erérterung der Geschéaftsentwicklung
gab es im Berichtsjahr einige weitere Schwerpunktthemen der

Beratungen des Aufsichtsrats.

In der Sitzung vom 31. Madrz 2017 wurde neben den tblichen
Themen wie Geschéftslage und Ausblick insbesondere der
Bericht liber den Jahresabschluss 2016 behandelt. Es erfolgte
die einstimmige Feststellung des Jahresabschlusses 2016 und
die einstimmige Billigung des Konzernabschlusses 2016 nach
ausfiihrlicher Befragung des Wirtschaftspriifers durch den

Aufsichtsrat. Weitere wesentliche Punkte der Sitzung am 31.
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Marz 2017 waren die Vorstellung der Prozessoptimierung im
Accounting, die Geschaftsentwicklung im Bereich eCommerce
Solutions sowie Academic, Berichterstattung tber das Program
Management sowie die laufenden Verbesserungsprozesse, der
Beschluss des Aufsichtsrats zur Feststellung der Erreichung der
Vorstandsziele flir das Geschaftsjahr 2016 und der Beschluss
des Aufsichtsrats zur Festlegung der Vorstandsziele fir das
Geschéftsjahr 2017.

Die néchste Aufsichtsratssitzung fand am 05. Juli 2017 statt,
einen Tag vor der oHV am 06. Juli 2017. Es wurden die letzten
Abstimmungen im Vorfeld der oHV vorgenommen und die
Kapitalherabsetzung nochmals ausfiihrlich thematisiert.
Gegenstand der Aufsichtsratssitzung vom 05. Juli 2017 waren
Uberdies die aktuelle Geschéftsentwicklung und die Cash Flow
Analyse fiir 2017, welche ergab, dass die asknet AG Uber die
nachsten Monate stabil finanziert ist. Zudem wurden ver-
schiedene Investmentthemen und -felder angesprochen. Des
Weiteren wurde die umsatzsteuerliche Thematik in Norwegen
anhand des vorliegenden Steuerbescheids tber eine Zahllast
(Umsatzsteuernachzahlung, Zinsen und Strafe zusammenge-
nommen) in Hohe von TEUR 714 erortert. Thematisiert wurde
in diesem Kontext auch die Geltendmachung von Schadens-
ersatzanspriichen gegen seinerzeit verantwortliche Vorstande

bzw. gegeniiber deren D&O-Versicherer.

Schwerpunkt der Aufsichtsratssitzung vom 28. September
2017 waren die Themen rund um die Geschéftsentwick-
lung und die Prognose des Vorstands fiir das zu erwartende

Geschéftsergebnis 2017. Bei der Business Unit eCommerce

Solution wurde die kontinuierliche Neukundengewinnung im
asiatischen Raum und die sich daraus ergebenden zukiinftigen
Chancen erdrtert. Dartiber hinaus wurde die Umstrukturierung
bei den Payment-Service-Providern thematisiert, die zum Ziel
hat, die Anzahl der Service-Provider erheblich zu reduzie-
ren, um auf diesem Weg Kostenreduzierungen zu erreichen.
Schlief3lich hat sich der Aufsichtsrat auch tber die gewon-
nenen Ausschreibungen bei Bestandskunden in der Business

Unit Academics und die daraus erwachsenden Effekte beraten.

In der auBerplanmafigen Aufsichtsratssitzung am 10. No-
vember 2017 hat der Aufsichtsrat einstimmig Herrn Sergey
Skatershchikov mit sofortiger Wirkung als Chief Financial
Officer zum Mitglied des Vorstands bestellt. Die Berufung von
Herrn Skatershchikov erfolgte im Zusammenhang mit dem
Erwerb der Mehrheitsbeteiligung an der asknet AG durch

die in der Schweiz ansdssige The Native SA (vormals 5EL SA).
Die Amtszeit von Herrn Sergey Skatershchikov wurde bis zum
Ablauf des 31. Dezember 2017 bestimmt. Eine Vergiitung fir die

Tatigkeit als Chief Financial Officer wurde nicht vorgesehen.

Die letzte Aufsichtsratssitzung des Jahres 2017 - erstmals in
der neuen Besetzung - fand sodann am 06. Dezember 2017
statt. Der Aufsichtsrat erdrterte ausfihrlich die bestehende
Lage der einzelnen Business Units und setzte sich intensiv
mit den Planungen des Vorstands flir das zu erwartenden
Geschaftsergebnis 2017 auseinander. Zudem wurden die
Perspektiven und Planungen fiir das neue Geschaftsjahr 2018
diskutiert. In dieser Sitzung wahlten die Aufsichtsratsmitglie-

der Herrn Serge Umansky als neuen Vorsitzenden des Auf-



sichtsrates und Herrn Norman Hansen als dessen Stellvertreter.

In der Sitzung wurde zudem der Vertragsverlangerung von
Herrn Sergey Skatershchikov als Finanzvorstand fiir die Dauer
bis 30. Juni 2018 zugestimmt. Weitere Themen waren die
Budgetplanung und -freigabe flir 2018; unter Stimmenthal-
tung des Aufsichtsrates Jorn Matuszewski wurde zudem das
Einverstéandnis mit der Beauftragung der Kanzlei Heuking Kiihn
Lier Wojtek durch den Vorstand in allen Fragen des Kapital-

marktrechtes erteilt.

Aufsichtsratsbeschliisse, die typischerweise im Rahmen der
oben genannten Sitzungen oder von Telefonkonferenzen des
Aufsichtsrats ausfiihrlich erortert und anschlieBend in Form
von Umlaufbeschliissen gefasst wurden, waren zusatzlich zu

den zuvor genannten unter anderem:

Zustimmungsbeschluss zu Investment Agreement zwischen
der asknet AG und der 5EL SA;

Beschluss zur Klageerhebung wegen Versaumnisse/Verfeh-
lungen im Zusammenhang mit der in Norwegen nicht erho-
benen Sales Tax gegen die ehemaligen Vorstande Michael
Konrad und Ute Imhof auf Empfehlung des Rechtsanwaltes

Schroder;

Ordentliche Hauptversammlung

Am 6. Juli 2017 fand die ordentliche Hauptversammlung der
asknet AG statt. Wesentliche Punkte der Agenda waren neben
den Entlastungen von Vorstand und Aufsichtsrat die Wahlen
zum Aufsichtsrat und von Ersatzkandidaten sowie die Wahl
des Wirtschaftsprifers fir das Geschéftsjahr 2017 und die

Beschlussfassung tiber die Herabsetzung des Grundkapitals
der asknet AG. Die Beschliisse zu allen Tagesordnungspunkten
wurden mit erforderlicher Mehrheit der anwesenden Aktionare

gefasst.

Im Nachgang zur Hauptversammlung fand die konstituierende
Sitzung des Aufsichtsrats zur Wahl des Aufsichtsratsvorsitzen-
den und des stellvertretenden Vorsitzenden statt. Dr. Joachim
Bernecker wurde zum Aufsichtsratsvorsitzenden und Thomas

Kriiger zum stellvertretenden Vorsitzenden gewahlt.

Jahresabschlusspriifung 2017

In der Hauptversammlung vom 6. Juli 2017 wurde die Ebner
Stolz GmbH & Co. KG Wirtschaftspriifungsgesellschaft Steuer-
beratungsgesellschaft, Stuttgart zum Abschlusspriifer fir das
Geschéftsjahr 2017 gewahlt. Die Ebner Stolz GmbH & Co. KG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft,
Stuttgart hat den Jahresabschluss der asknet AG zum 31. De-
zember 2017 sowie den Lagebericht der asknet AG gepriift
und mit uneingeschranktem Bestatigungsvermerk versehen.
Der Bericht des Vorstands tiber Beziehungen zu verbundenen
Unternehmen (Abhangigkeitsbericht) wurde ebenfalls durch
die Ebner Stolz GmbH & Co. KG Wirtschaftspriifungsgesell-
schaft Steuerberatungsgesellschaft, Stuttgart gepriift. Der
Jahresabschluss der asknet AG sowie der Konzernjahresab-
schluss sind nach den Rechnungslegungsvorschriften des

deutschen Handelsgesetzbuches aufgestellt.

Der Jahresabschluss der asknet AG, der Konzernabschluss und

die Lageberichte sowie der Priifungsbericht der Ebner Stolz
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GmbH & Co. KG Wirtschaftspriifungsgesellschaft Steuerbera-
tungsgesellschaft, Stuttgart wurden allen Aufsichtsratsmitglie-
dern rechtzeitig zugeleitet. Der Aufsichtsrat der asknet AG hat
sich in einer Sitzung am 28. Mdrz 2018 von den Wirtschaftspri-
fern Gber die Ergebnisse der Jahresabschlusspriifung berich-

ten lassen und die Wirtschaftspriifer erganzend befragt.

Der Jahresabschluss und der Konzernabschluss der asknet
AG flr das Geschéftsjahr 2017, die Lageberichte sowie der
Abhéangigkeitsbericht wurden vom Aufsichtsrat eingehend
gepruft. Aufgrund des abschlieBenden Ergebnisses eigener
Prifung hat der Aufsichtsrat keine Einwendungen erhoben
und den Priifungsergebnissen der Ebner Stolz GmbH & Co.
KG Wirtschaftspriifungsgesellschaft Steuerberatungsgesell-
schaft, Stuttgart zugestimmt. Der Aufsichtsrat der asknet AG
hat daher mit Beschluss vom 28. M&rz 2018 den vom Vorstand
aufgestellten Jahresabschluss nach § 172 AktG festgestellt.
Dariiber hinaus hat der Aufsichtsrat den Konzernabschluss
sowie den Lagebericht der asknet AG und den Konzernlage-

bericht gebilligt.

Nach dem abschlieBenden Ergebnis der Priifung durch den
Aufsichtsrat wurden zudem gegen die im Abhdngigkeitsbe-
richt enthaltene Schlusserklarung des Vorstands keine Ein-

wendungen erhoben.

Besetzung des Vorstands

Im Geschaftsjahr 2017 wurde neben dem bisherigen Allein-
vorstand Herrn Tobias Kaulfuss zum 16. November 2017 Herr
Sergey Skatershchikov zum Finanzvorstand der asknet AG
bestellt.

Der Aufsichtsrat der asknet AG bedankt sich an dieser Stelle
ausdricklich bei den ausgeschiedenen Aufsichtsratsmitglie-
dern fiir deren grof3es Engagement im Sinne der Gesellschaft
und bei allen Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fur den im
Geschéftsjahr 2017 geleisteten Einsatz sowie die erfolgreiche
Arbeit und die erzielten Ergebnisse. Der Aufsichtsrat wiinscht
der asknet AG flr das Geschéftsjahr 2018 viel Erfolg.

Karlsruhe, den 31. M&rz 2018

Der Aufsichtsrat
P,

Serge Umansky

(Vorsitzender des Aufsichtsrats)
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